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Erfolg braucht Persönlichkeit

Gesamtheit	seiner	charakterlichen	und	individuellen	
Eigenscha4en!	

Mensch	mit	individuell	ausgeprägten		
Eigenscha4en!	
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2021	das	1	zu	1	Jahr!



Die	Geschichte	vom	Wasserhahn



Die meiste Zeit geht 
damit verloren,  

dass wir nicht intensiv 
und konsequent 

handeln...
Jeder Tag, der in privater Hinsicht ein Erfolg war - war 

in geschäftlicher Hinsicht ein Misserfolg! 
Matthias F Ramge 

Unternehmer

Mein Tag ist kein Autopsiebericht!



AMS(C) 
ArbeitenMitSystem

Beruflich nur noch Dinge tun, die sofort Geld 
und Provision bringen! 

Matthias F. Ramge 

Unternehmer

Berufliches Ritual. Nix für V-Forensiker 



Schein-	und	Parallelwelten	

„80%	der	Studierenden	der	Geisteswissenscha4en	
wissen	nicht,	warum	sie	das	machen,	die	sind	einfach	
da.	Die	Uni	ist	wie	eine	Kita	für	25-Jährige.“	

Hazel	Brugger



Wahrheit	ohne	Schnörkel

Zustand        Handlung         Ergebnis 



Wer keine Ziele hat 
-  

ist niemals auf dem 
 falschen Weg

TagesZiele sind wichtiger Ritualbestandteil



VETs sind die große Illusion: VTs 



VWA © : €3
€1 Wählversuche : Termine

30 : 20

€2 Termine
20 : 10

€3
10 : 2.000,- €

Abschluss:

Abschluss : Provision

Woche Monat Jahr (10 Monate)

Wo müssen wir ansetzen?



Zukun4sfähigkeit	Vertrieb!



Quo	vadis?	Wohin	geht	die	Reise

VideoBeratung?

Persönlicher 
Termin?

TeleBeratung?

Abschluss

Abschluss

Abschluss



Eine in sich geschlossene wirtschaftliche 
Einheit bei mehreren Versicherern mit 

verschiedenen Bedingungswerken, auch 
unterschiedlichen Epochen zu versichern,  

ist unprofessionell  
und wird im Schadensfall zu erheblichen 

Problemen führen! 

Matthias F. Ramge 

Trainer & Coach   

Der	Faire	Hinweis



Gesetzeskonforme Beratung bietet Chancen
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Gesetzeskonforme Beratung bietet Chancen



Kunden kaufen nur bei Siegern - auch in der Krise!



Hallo 1 zu 1 - hier ist Eva.

Ich brauche mal deine Hilfe!

PAUSE -Antwort abwarten

Ich rüste gerade das Maklerbüro für unsere 
Mandanten technisch auf - und würde das 
gerne mit deiner Hilfe ausprobieren - deine 
Meinung dazu haben. Es geht um eine 
hochwertige VideoBeratung! Für welches
Datum und Uhrzeit soll ich dir eine
Einladung zumailen?
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Hanno

Es kann nur Einen geben…
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Matthias F. Ramge

Existenz 

Abgrenzungs- 
Probleme 

Aktuelle 
TopBedingungen 

Aktuelles 
WertSummenVerh. 

Seid Ihr der perfekte Partner für Privat- und Gewerbekunden 
mit Qualität und Erfahrung

Kunden kaufen nur bei Siegern: Qualität
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Existenz 
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Kunden kaufen nur bei Siegern: Qualität
Seid Ihr der perfekte Partner für Privat- und Gewerbekunden 

mit Qualität und Erfahrung


