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Chancen nutzen in der 
Kfz-Wechselsaison 


Viele Versicherungsnehmerinnen und Versicherungsnehmer werden dieses Jahr wieder mit steigenden Kfz-Prämien konfrontiert. Für Sie ist das die Gelegenheit, eine attraktive Alternative aufzuzeigen.
Mit unserem neuen Kfz-Tarif - inklusive optionaler Werkstattbindung - wird die Prämie reduziert, die Leistungen bleiben gewohnt stark.
Ihre Kundinnen und Kunden profitieren damit gleich doppelt – von spürbaren Beitragseinsparungen und hochwertigen Serviceleistungen: 

Qualitätsgesicherte Partnerwerkstätten: Reparaturen 
erfolgen ausschließlich in geprüften Fachbetrieben. 
Hol- und Bringservice: Ihre Kundinnen und Kunden sparen 
Zeit und Wege. 
Kostenloses Ersatzfahrzeug: Mobilität bleibt jederzeit erhalten. 
Mindestens 2 Jahre Garantie auf alle Reparaturen: 
Nachhaltiger Schutz und Sicherheit. 
Professionelle Fahrzeugreinigung nach Reparatur: 
Rundum-Sorglos-Service inklusive. 


Die Werkstattbindung kombiniert Beitragsvorteile mit Service-Extras, die im Marktvergleich überzeugen. Zu den ausgezeichneten Leistungen unseres neuen Tarifs gehören auch: 
Neuwertentschädigung bis 36 Monate und Kaufwertentschädigung bis 24 Monate im comfort-Tarif 
Allgefahrendeckung für den Akku – in classic bis 20.000 €, in comfort bis 25.000 € 
…und viele weitere. 

· Werkstattbindung


Kundenbindung im Kfz-Wechselgeschäft!
Mit kleinen Anpassungen an den Verträgen Ihrer Alte Leipziger Kfz-Kunden können Sie deren Prämien stabilisieren, ohne dabei den Versicherungsschutz zu verringern. 
Änderungen, die beitragsreduzierend wirken:
Werkstattbindung hinzufügen
Auswahl der #papierlos-Variante und damit Verzicht auf Post
Umstellung auf jährliche Zahlungsweise, Erhöhung der SB, Änderung der Zahlungsart...
Bei Beendigung des Leasings: Änderung der Finanzierungsart und Abwahl der GAP-Deckung
Einschluss/Ausschluss von Deckungserweiterungen, wie Schutzbrief, Rabattschutz, GAP-Deckung…

Tipp: Nutzen Sie den Kfz-Bestandsrechner im Wechselgeschäft (ab Tarif 2013).
Bestandsarbeit geht mit dem Kfz-Bestandsrechner kinderleicht, spart Ihnen viel Zeit und Ihrem Kunden evtl. über kleine Anpassungen seines Vertrages Geld. Denn im Kfz-Wechselgeschäft sind die Kunden sehr preissensibel, gerade in einer Zeit, in der alles teurer wird. 

· Bestandskundenrechner
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Nutzen Sie die Wechselsaison, um Kundinnen und Kunden eine Lösung zu präsentieren, die gleichzeitig Kosten senkt und Mehrwerte schafft.

 



Alte Leipziger Versicherung AG, Vertriebsdirektion Süd,
vertriebsservice-sach@alte-leipziger.de
Karsten Dürrler,  Accountmanager Sach, Tel. (089) 23195-278
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