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Das Rezept fur Jung und Alt
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Der , Durchschnitts-Deutsche* Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Versicherungen:

o 2.100 € /Jahr fur private Versicherungen
(Sauglinge und Rentner inklusive)

@ 6 Policen je Privathaushalt, davon 2 bei einem Vermittler!!!
(= 3 Vertreter bzw. Onlineabschlisse / Direktversicherer)




Der , Durchschnitts-Deutsche* Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

70 % - haben eine private Haftpflichtversicherung
30 %: ,,Die umgeworfene Vase kann ich auch so bezahlen...*
20 % - haben eine Berufunfahigkeitsversicherung
80 %: ,,Ich werde nicht BU“ oder:
,Fur mich findet sich immer was...“

10 % - haben eine Trauerfall-Vorsorge
90 %: ,,???...“

Aber:

,oterben ist gar nicht so schwer...“




Angehorige entlasten — Trauer ermoglichen Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

IHR BERATUNGSPOTENZIAL:
Geben Sie Ihren Kunden das gute

Geflhl alles geregelt zu haben,
um selbstbestimmt tUber
den Tod hinaus zu handeln.

haben Uber
die Organisation und die
Winsche flr die eigene
Bestattung

haben
eine entsprechende




Haben Sie schon Angehorige und Freunde in der Trauer
begleitet? Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Der Umgang mit Trauer ist ein
generationenubergreifendes Thema.

53 %

18 — 29 Jahrige 30 — 44 Jahrige 45 — 59 Jahrige 60 Jahre und alter

65 % 62 %



Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30)

Quelle:
MSR Consulting Group

MYTHOS 3

/ JUNGE KUNDEN
” "WOLLEN SICH

(NOCH)

/ NICHT BINDEN 7

&>
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© FAZIT

Die Halfte der jungen

Kunden sind Digital Lovers und
nutzen digitale Kanale intensiv
z.B. ﬂrmm

71. 68 e

Social Media Kanile haben
hingegen keine hohe Relevanz

priferieren den Kon-
1 7 take viamobile App,
% wiez B, WhatsApp

Die hiufigste Informationsquelle
7 5 o, i Rahmen des Newabscises st
aber der Betreuer. Uber die Hilfte

Verscherungsabschiuss
fihren zudem iiber 75% der jungen
Kunden persinlich durch

MYTHOS 2

Vier Mythen iiber junge Versicherungskunden Qu30

Kundenkontakt /7
Nur

Und nur bei
27 e

In den letzten ‘x

2JAHREN  ssosporrsischions
© FAZIT

Betreuer missen fiir junge Kunden digi-
tale Kanile nutzen, um Betreuung mit

i zu
vereinen, Ergdnzend ist ein weiterer
fiir ei Anspra-

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.



Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30 Monuta ¥

Quelle:
MSR Consulting Group

Die Trauerfall-Vorsorge.

PRIO 1 PRIO 2

SACH- LANGFRISTIGE
RISIKEN RISIKEN

u30 =« u30



Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30) Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

...zusammengefasst:

v Empfehlungen geben und annehmen ist sehr angesehen bei der ,,Generation Z*
und Sie als Vermittler, geben ihr Qualitat, Erfahrung und Kompetenz ,,auf Augenhohe*

v' Bedeutung fur Monuta Sterbegeld:



Andere Formen der Bestattung Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

= Aus einem Teil der Asche des Verstorbenen wird ein \
Erinnerungsdiamant gepresst

\

= Kremierung bei ca. 800 Grad, sodass Kohlenstoff in
der Asche bleibt — das Material fiir den Diamanten ~~

» |solierung des Kohlenstoffs und Herstellung des v
Diamanten (bei 1.400 Grad und 60.000 Bar Druck)

Kosten: ca. 5.000 € — 13.000 € (nur der Diamant)



Andere Formen der Bestattung

» Einjunges Baumchen nimmt die Asche auf

= Unter notarieller Aufsicht wird die Asche mit Erde
vermischt und ein junger Baum eingepflanzt

= Nach 6 Monaten ist die Erde durchwurzelt.
Nun kann er an einem ausgewahlten Ort
gepflanzt werden.

Kosten: ca. 3.000 €

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30)

Quelle:
MSR Consulting Group

Richtig ist:

Die Halfte der jungen
Kunden sind Digital Lovers und

nutzen digitale Kanale intensiv
[z.B. fiir Neuabschlisse, Vertragsanderungen,

Schadenabwicklung]

Social Media Kanale haben
hingegen keine hohe Relevanz

@ prdferieren den Kon-
1 7 takt via mobile App,
% wie z. B. WhatsApp

Die haufigste Informationsquelle
; 5 cy im Rahmen des Neuabschlusses ist
O aber der Betreuer. Uber die Hiilfte

der jungen Kunden greift auf diesen
zu. Einen Versicherungsabschluss
fithren zudem tiber 75% der jungen
Kunden personlich durch

MYTHOS 2

Kundenkontakt @
Nur
der Kontakte
4 1 o zwischen jungen Kunden und
I 0 Versicherungen gehen vom
Versicherer aus
Und nur bei

Z ' 0 findet dieser Austausch
/ 0 regelmdfig statt

Beide Werte liegen unter den Anteilen alterer
= Kunden

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

In den letzten /‘)
2 JAHREN o X

haufigerer Abschluss
Kontakt zum von Neuvertragen
Betreuer als ohne Kontakt

© FAZIT

Betreuer miissen fiir junge Kunden digi-
tale Kanale nutzen, um Betreuung mit
einfacher, schneller Kommunikation zu
vereinen. Erganzend ist ein weiterer
Erfolgsfaktor fiir eine passende Anspra-
che, dass Versicherer und Betreuer
iiber Informationen zu versicherungs-
relevanten Lebensereignissen junger
Kunden verfiigen.

11



Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30) Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

...zusammengefasst:

v' E-Mail und der klassische Handschlag (oder Ellenbogen) ist hoch im Kurs

v' Bedeutung fir Monuta Sterbegeld:

12



Kampagnen

< %, 01234 567890

Selbstbestimmt und in Wiirde gehen

Fiir viele Menschen ist der Tod ein Tabuthema. So traurig der Verlust eines nahestehenden Menschen und auch die eigene End-

X Max Mustermakler
lichkeit sind - Sterben gehért zum Leben. Dabei stehen vor allem die Angehérigen vor Herausforderungen. In die Zeit des Trau-

erns fallen fiir sie viele organisatorische Aufgaben und finanzielle Belastungen, wenn das Thema zu Lebzeiten nie geregelt wurde. termakler Assekuranz
Es liegt nun in ihrer Entscheidung, wie der Weg zur letzten Ruhestatte aussehen und ablaufen soll. Nicht selten entscheiden dann Musterweg

letztlich die finanziellen Mittel und nicht der Wunsch des Verstorbenen tiber die Art der Bestattung. 12345 Musterheim

Diese Last kann den Angehdrigen jedoch genommen werden. Mit einer Sterbegeldversicherung kénnen Ablauf und Art der Beerdi- 01234 567830

gung selbst bestimmt und die Kosten finanziert werden. Das befreit die Familie nicht nur vor moralisch schwierigen Entscheidun- buero@maxmustermakler.de

gen, sondern erméglicht dem Versicherten einen wiirdevollen letzten Gang.

13



Kampagnen

C @ Ihr Firmenlogo > 01234 567890

<

Sterbegeldversicherung
ab 8,33 EUR im Monat!

+"  Angehérige entlasten

+" Sselbstbestimmt vorsorgen

" Allesist gut geregelt

Beitrag berechnen und auf Wunsch online abschlieRen.

Sterbegeldversicherung vom Testsieger
DES MONATS

Wenn ein Angehdriger verstirbt, steht das Trauern um einen geliebten Menschen im Vordergrund. Gleichzeitig sind die ersten Tage Mo“ma‘
i ) BT s i . - Sterbegeldversicherung
eine grofe fi lle und or ische Belastung. Mit der Monuta Sterbegeldversicherung entl Sie lhre Angehéri
CUS-N sicherungsprof
gen und sorgen selbstbesti vor. So mii Ihre Angehdrigen sich keine Sorgen tiber die Bestattungskosten machen.
Vorteile der Monuta Sterbe-
Sterbegeldversicherung kurz erklart geldversicherung

Weitere Informationen zu diesem Thema sehen Sie in diesem Video: !
= Lebenslange Absicherung

= Garantierte Versicherungssumme

= Vorsorgeleistungen vor staatlichem

14



Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30 Monuta ¥

Die Trauerfall-Vorsorge.

wieder fir den
Versicherer

WOLLEN SICH
‘NOCH] _ Versicherung

verlangern,

andere Versiche-
rungsprodukte

© FAZIT

Quelle:

MSR Consulting Group 15




Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30)

...zusammengefasst:

v' Doch - sie wollen sich binden und ,,Treue schworen*.
Hervorragende Moglichkeiten fur Cross-Selling

v' Bedeutung fur Monuta Sterbegeld:

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Selektion Bestandskunden: Risiko-LV und BauFi

Den Kunden informieren, dass der Schutz auslautft.
Durch den damaligen Abschluss ist der Kunde fiur den Todesfall
sensibilisiert = Abschluss Sterbegeld ist naheliegend

Obwohl Todesfallschutz besteht, kann der Kunde sich ein gunstiges
Eintrittsalter und einen ginstigen Beitrag sichern
=» Risiko-LV bis ca. 65 Jahre — Sterbegeld ein Leben lang

Wie schnell die Summe zur Verfugung steht, ist hiervon abhangig.

Deshalb immer ,Ross und Reiter” fur eine schnelle Auszahlung nennen.

=>» Ein Sterbegeld kann bei Monuta innerhalb von 48 Stunden ausgezahlt
werden.

.;,1,,; g

%. "

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Selektion Bestandskunden: Familien mit Kindern Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

75 % der Niederlander haben eine Sterbegeldabsicherung
52 % bereits in der Altersgruppe 18 bis 25 Jahre
Bis zum 18. Lebensjahr beitragsfrei mitversichert

Durchschnittsalter bei Abschluss: 50 Jahre

61 % nutzen stattdessen Sparbuch / Tagesgeldkonto

...doch beides zahlt nicht zum ,Schonvermogen® (Sozialrecht)
=» Deshalb bleibt das Sterbegeld unantastbar

Als Eltern sorgt man sich immer um die Kinder.

Doch wir sitzen nicht immer auf dem Beifahrersitz oder dem Handtuch
am Badesee...

...und wenn was passiert?

18



Absicherung der Eltern

Ohne Unterschrift der Eltern kbnnen die volljahrigen Kinder ein
Sterbegeld bis zu 10.000 EUR abschliel3en. Dies geht verstandlich
nur mit dem Wartezeitentarif (36 Monate)

Als Kinder unserer Eltern wissen wir, wie sie uns unterstutzt haben.
Ausbildung, Studium, erstes Auto, erste Wohnung, erstes Kind...

,Ich gebe doch lieber mit warmer Hand als mit einer kalten...”

=> Wie beim Pflege-Bahr gibt es Mdglichkeiten die Eltern abzusichern,
was von Kunden immer haufiger fur ihre Eltern nachgefragt wird.

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Selektion Bestandskunden: Krankenversicherung Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Bis zum Jahr 2004 war jedes Krankenkassenmitglied automatisch mit
einem Sterbegeld versichert (ebenso bei vielen PKV-versicherten).
Hier kann angekntipft werden:
= ,Wollen Sie lhren alten Status Quo wiederhaben? Absicherung des
Sterbegeldes”
=>» Zitat eines Kunden:
,Leben als Privatpatient und beerdigt als...das kommt nicht in Frage®

In den meisten Fallen ist der Pflegefall leider eine ,Einbahnstralte” und

endet mit dem Tod.

=» Deshalb gibt es viele Griinde, eine Beratung der Pflegeversicherung
mit der Sterbegeldberatung zu kombinieren...oder umgekehrt

20



Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30

Quelle:
MSR Consulting Group

Monuta ¥

Die Trauerfall-Vorsorge.

FINDEN DAS
ANGEBOT

VERSICHERER
NICHT
ATTRAKTIV

OMSR Consu ting Group

21



Vier Mythen uber junge Versicherungskunden (u30)

...zusammengefasst:

v' Erh6hung des Vertrauens und einfache Kontaktaufnahme —
und die jungen Kunden suchen Sie als Informationsquelle auf

v' Bedeutung fur Monuta Sterbegeld:

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

22



Generationsubergreifende Vorsorgeberatung Bausteine Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Sterbegeld und seine Zielgruppen: Monuta 7

Die Trauerfall-Vorsorge.

Warum Sterbegeldversicherung

Es betrifft jeden —ausnahmslos!

24



Vorteile der Trauerfall - Vorsorge

Im Gegensatz zu allen anderen Formen der Lebensversicherung
genieldt sie nach wie vor das Steuerprivileg —

Sie gehort zum — das kann auch fur wirtschaftlich
gut situierte Menschen spéatestens dann wichtig werden, wenn es zu
einer Pflegebedurftigkeit kommt.

Sie , die sie bei der Bestattung von
Angehdrigen Ubernehmen missen.

die in der Trauerphase.

, iIn Absprache mit den Angehorigen oder
einem Bestatter werden die eigenen Wiinsche bestimmt:

Wird und fallt nicht in die Erbmasse.
Sichert immer vom Versicherungsbeginn ab.

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Wer zahlt die Bestattung

> ©
Ehepartner | Ehepartner ﬁ
> © O
Kinder
Eltern
>
Grol3eltern

ﬁ

Enkelkinder

ﬁ
Geschwister

i

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Bestattungsgesetze der einzelnen Bundeslander

= |In Deutschland obliegt die Bestattungspflicht und das Recht zur
Totenflrsorge grundséatzlich den nachsten Angehdrigen.

Bestattungsgesetz Nordrhein-Westfalen | § 8 Bestattungspflicht

(1) Zur Bestattung verpflichtet sind in der nachstehenden Rangfolge
Ehegatten,
Lebenspartner,
volljahrige Kinder,
Eltern,
volljahrige Geschwister,
Grol3eltern und
volljahrige Enkelkinder (Hinterbliebene).

Soweit diese ihrer Verpflichtung nicht oder nicht rechtzeitig nachkommen, hat die 6értliche
Ordnungsbehdrde der Gemeinde, auf deren Gebiet der Tod eingetreten oder die oder der Tote
gefunden worden ist, die Bestattung zu veranlassen.

26



Wie wir es sehen ...

Kostenbeispiele aus der Praxis:

Anfallende Kosten fiir Einfache Bestattung
Friedhofsgebiihren 1.08S €
Bestatter (inkl. Urkunden) 1.770 €
Steinmet2z 1.930 €
Trauerfeier 680 €
Gartner 36S$ €

R —

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Aufwendige Bestattung
1.73S5 €
2.510 €
3.700 €
1.150 €
550 €

9.64S5 € — 11.86S5 €

R —

* Durchschnittswerte gemaf Stiftung Warentest (Spezial Bestattung: Was tun im Todesfall?/ Oktober 2016)
Die tatsachliche Hohe der Bestattungskosten hangt wesentlich von der Bestattungsart und den regionalen Grab- und Beisetzungsgebiihren ab.

27



Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Ob jung oder alt die richtige Anlaufstelle fur die
Trauerfall-Vorsorge



Monuta! Wo wir herkommen. Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Nieder!ér.\dis?her 10 130
Spezialist fur

die Trauerfall-Vorsorge _ _ ] i
ceit 1923 in den Niederlande in den Niederlande

Krematorien Beerdigungsinstitute
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Monuta! Wer wir sind. Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

7 Mrd. Uber 3.200

direkte
Vertriebspartner

117 MIO Fast 100 Jahre

versichertes
Kapital

zufriedene

Kunden Erfahrung

olgelolpiugs] ( AssCompact
vermterstie 2010 LN p—— dien.de — VERSICHERUNGSPROFI

Sterbegeldversicherung v '_ pl“"“““
e DES MONATS

Monuta
Sterbegeldversicherung

FoCus-MONEY-Versicherungsprofi
Ausgabe 21/2020

Monuta Versicherungen

Maklers Lieblinge




Monuta! Koniglicher Hofbestatter Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Kronprinzessin Catharina-Amalia

‘ ) o \ “. 4 7 % b\ 4 ; 4 g ' ) ) )
Prinzessin Ariane . 1 RS B P N Prinzessin Alexia

Konig Willem-Alexander und
Konigin Maxima




Die Absicherung der Kosten im Sterbefall Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

» Tarif mit Gesundheitsbestatigung oder Wartezelt

= |Lebenslanger Versicherungsschutz

(Der Vertrag endet nur durch Kiindigung oder Tod (Leistungsfall))

= Schnelle und steuerfreie Auszahlung
= Eintrittsalter ab 18. bis zum 74. Lebensjahr
= Versicherungssumme ab 5.000 € bis 15.000 €

= Kostenfrele Kindermitversicherung je Kind bis 5.000 €

(Ab der 24. Schwangerschaftswoche bis zum vollendeten 18. Lebensjahr)

= Weltweiter Versicherungsschutz

» Kostenlose telefonische Erstberatung zu Rechtsvorsorgethemen

32



Innovative Beitragsberechnung

= Beitragszahlung
= Jeder Kunde erhélt eine

Ermittlung der Monuta Zinskurve.

Anpassungen kdnnen nur erfolgen
= Beitragsanderungen nur, wenn sich die Zinskurve um

= Die Veranderungen innerhalb der Zinskurve sind auf

verandert

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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https://www.monuta.de/zins/

Uber Monuta ontakt @ Service @ Vertriebspartner

. 0211522 953 593

Monuta v/

Sterbegeldversicherung ~ Bestattungsvorsorge  Vorsorgedokumente  Ratgeber Suche m

Home> Zins

o
Innovatives Beitragsmodell:
aktuell und chancenorientiert

N

Wie kénnen sich Zinsentwicklungen auf meinen Beitrag auswirken?

Mit dem neuen Beitragsmodell nehmen Sie an der aktuellen Zinsentwicklung im europaischen Wirtschaftsraum teil. Dazu orientiert sich Monuta jahrlich
an den Zinsdaten, welche die niederlandische Zentralbank DNB (De Nederlandsche Bank NV) auf ihrer Website veroffentlicht. Aus diesen Zinsdaten
erstellt Monuta jahrlich die Monuta Zinskurve. Sie dient als Berechnungsgrundlage fir mogliche individuelle Beitragsanpassungen. Dies gilt fir alle
Monuta Sterbegeldversicherungen mit einem Versicherungsbeginn ab dem 1. August 2020.

Von positiven Zinsentwicklungen profitieren

Es ist uns wichtig, dass Sie verstehen wie sich Zinskurvenanderungen auf lhren Beitrag auswirken kénnen. In den untenstehenden Beitragsbeispielen
haben wir dies einmal anhand einer Monuta Sterbegeldversicherung in Hohe von 7.500 € deutlich gemacht. Da es sich um Beispiele handelt, lassen sich
hieraus keine Rechtsanspriiche ableiten.

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Haufig gestellte Fragen

Was passiert, wenn ich mit der Anderung des Beitrags nicht einverstanden bin?
Was versteht man unter einem Riickkaufswert?

Welchen Einfluss hat die Zinskurvenentwicklung auf meinen Riickkaufswert?
Welche Zinsdaten verwendet Monuta zur Berechnung des Beitrags?

Nach welchen Kriterien wird mein Beitrag angepasst?

aaBaAn

34



Beitragsbeispiele

e Eintrittsalter versicherte Person: 30 Jahre
e Versicherungsschutz: direkt (ohne Wartezeit)

= Versicherungssumme: 7.500 €

® Monatlicher Startbeitrag: 11,91 €

s Eintrittsalter versicherte Person: 45 Jahre
s \Versicherungsschutz: direkt (ohne Wartezeit)

® Versicherungssumme: 7.500 €

s Monatlicher Startbeitrag: 18,30 €

s Eintrittsalter versicherte Person: 60 Jahre
» Versicherungsschutz: direkt (ohne Wartezeit)

@ Versicherungssumme: 7.500 €

® Monatlicher Startbeitrag: 30,25 €

Bandbreite neuer Beitrag zwischen
11,91 € und 141€  1095€  1014€  8,04€  724€

Bandbreite neuer Beitrag zwischen
11,91 € und 1244€  13,02€ 1429€  2104€  30,86¢€

Bandbreite neuer Beitrag zwischen
18,30 € und 771€ 1715€  1611€  1299€  11,18¢€

Bandbreite neuer Beitrag zwischen
18,30 €und 1893€ 1959€ 21,00€ 28,02€ 3730€

Bandbreite neuer Beitrag zwischen
30,25 €und 2962€ 2900€ 2785€ 2399¢ 21,22¢

Bandbreite neuer Beitrag zwischen
30,25 €und 30,90€  31,58€  33,01€  3969€ 48,02¢

Die Werte der Tabelle bilden ein unverbindliches Beispiel ab. Sie werden individuell fiir jeden Kunden berechnet.
Die Werte kdnnen je nach Alter, Versicherungssumme und Laufzeit unterschiedlich ausfallen.

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Die Pramien im Deutschen Markt Monuta
Die Trauerfall-Vorsorge.
Im Beitragsvergleich ist Monuta unter den Top Anbietern.
Die Zielgruppe U60

Monuta sofortiger gunstigster Beitrag teuerster Beitrag
Versicherungsschutz Deutscher Versicherer Deutscher Versicherer
35 23,83 € +0,11 € +2,37 €
40 21,31 € +1,14 € +14,07 €
45 24,71 € +1,50 € +14,62 €
50 28,88 € +2,14 € +16,33 €
55 34,16 € +3,14 € +18,95 €
60 40,76 € +5,02 € +23,32 €

36
*10.000 € Versicherungssumme / Geburtsdatum 01.01. / Lebenslanger Versicherungsschutz / Vergleich Gber Softfair



Die Pramien im Deutschen Markt

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Im Beitragsvergleich ist Monuta unter den Top Anbietern.

EA Monuta sofortiger gunstigster Beitrag
Versicherungsschutz Deutscher Versicherer

Die Zielgruppe U60

EA Monuta sofortiger gunstigster Beitrag
Versicherungsschutz Deutscher Versicherer

61 33,77 € +3,75 € 68 44,57 € +8,31€
62 35,02 € +4,42 € 69 46,63 € +8,84€
63 36,32 € £9,505€ 70 48,84 € +9,39€
64 37,74 € TE2LE 71 51,25 € +9,92 €
65 39,27 € *6,75¢€ 72 53,85 € +10,45 €
66 40,93 € +7,23¢€ 73 56,71 € +10,95 €
67 42,68 € 0,105 74 59,79 € +11,50 €

*10.000 € Versicherungssumme / Geburtsdatum 01.01. / Lebenslanger Versicherungsschutz / Vergleich Gber Softfair
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Verkaufsunterlagen
Downloads

Produktunterlagen
Broschiiren und Verkaufshilfen
Vorsorgedokumente
Arbeitsmaterial

Individuelle Unterlagen

Logo & Nutzungsbedingungen



Erklaren Sie [hrem Kunden:
Stellen Sie sich einmal vor ... Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Erklaren Sie [hrem Kunden:
Stellen Sie sich einmal vor ... Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Verbundenheit Liebe

Vertrauen
Sicherheit
Gluck

Familie Nahe

40



Erklaren Sie [hrem Kunden:
Stellen Sie sich einmal vor ... Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Verlust
Schmerz Einsamkeit
Angst Unsicherheit

Trauer

41



Einen habe ich noch
1.000 € on top pro Monat.

Rund 25 % Sprechen tber Trauerfall-Vorsorge.
Rund 50 % habe direkt oder indirekt Erfahrung mit der Trauerfall-Vorsorge.
100 % haben noch kein Mittel fur die Unsterblichkeit.

Sprechen Sie in der Woche nur zwei Kunden auf Monuta an.

Sagen 25 % davon Ja! Im @ 800 € Provision
Sagen 50 % davon Ja! Im @ 1.600 € Provision
Sagen 100 % ja! Im @ 3.200 € Provision

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

)
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Ein letztes Wort zum Schluss ...

Keilner von uns
kommt lebend hier raus.

Also hort auf, Euch wie ein Andenken

zu behandeln. Esst leckeres Essen.

Spaziert in der Sonne. Springt ins Meer.

Sagt die Wahrheit und tragt Fuer
Herz auf der Zunge. Seid albern.

Seid freundlich. Seid komisch.
Fiir nichts anderes ist Zeit.

m”? /?‘O/JM

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.
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Haben Sie noch Fragen?
Wir sind gerne fur Sie da!

Ralf Dolz Kim Grenzdorfer

= A FV'/ |
r'IT @_@ -

Leiter Vertriebsservice

Vertriebsservice

Vertriebsservice Innendienst:

Vertriebsservice

&00211 522 953 554

Monuta

Die Trauerfall-Vorsorge.

Philipp Husse Patrik Gester-Gerstmann

— . = eel p-

iy

@’

Vertriebsservice

Vertriebsservice

makler@monuta.de

44


mailto:makler@monuta.de

Haben Sie noch Fragen?
Wir sind gerne fur Sie da! Monuta
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Andreas Evers Bert Liebwerth Christian Pelzer Klaus B6hnert Alexander Ittner
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Vielen Dank
fur lhre Aufmerksamkeit!
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Impressum

Die im Rahmen dieser Prasentation verwendeten Folien und sonstigen Unterlagen geben unsere
aktuelle Einschatzung auf der Basis der derzeit geltenden Gesetze und ihrer Auslegung wieder.

Die Prasentation ist unter vortragsdidaktischen Aspekten erstellt und erhebt keinen Anspruch auf
Vollstandigkeit. Sie ist damit weder geeignet, eine Beurteilung im konkreten Einzelfall abzuleiten,
noch kann sie als Basis fur vertragliche Vereinbarungen herangezogen werden.

Durch die Uberlassung der Prasentation wird eine Haftung unseres Unternehmens gegeniiber dem
Teilnehmer der Prasentation oder dritten Personen in keiner Weise begrindet. Die Inhalte dieser
Prasentation sind das geistige und wirtschaftliche Eigentum unseres Unternehmens und unterliegen
unserem Copyright. Das bedeutet, dass sie vom Empfanger nur fur eigene Zwecke verwendet
werden durfen.

Jede weitere Verwendung, insbesondere die Weitergabe an dritte Personen im Original, als Kopie,
in Auszugen oder auf elektronischem Weg, bedarf der ausdrticklichen schriftlichen Zustimmung des
Eigentimers.
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