
Baloise Invest Kids

Starten statt Warten

Für eine Zukunft voller Möglichkeiten
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Kindergeld von 2000 bis heute 
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Kindergeld investieren
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Kindergeld

wird 2025 zur

Kindergrund-

sicherung
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– Kindergeld,
– steuerliche Kinderfreibeträge,
– Leistungen des Bürgergeldes für 
Kinder im SGB II,
– Leistungen nach dem SGB XVII für 
Kinder
– Leistungen des 
Asylbewerberleistungsgesetzes für 
Kinder
– Kinderzuschlag nach § 6a 
Bundeskindergeldgesetz
(BKGG)
– Teile des Bildungs- und 
Teilhabepaketes nach § 6b BKGG bzw. §
28 SGB II
bzw. § 34 SGB XII



Kindergrundsicherung 2025
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Kindergrundbetrag
(ehem. Kindergeld)

– Kindergeld,
– steuerliche Kinderfreibeträge,

Kinderzusatzbetrag

– Leistungen des Bürgergeldes für Kinder im 
SGB II,
– Leistungen nach dem SGB XVII für Kinder
– Leistungen des 
Asylbewerberleistungsgesetzes für Kinder
– Kinderzuschlag nach § 6a 
Bundeskindergeldgesetz
(BKGG)
– Teile des Bildungs- und Teilhabepaketes nach §
6b BKGG bzw. § 28 SGB II
bzw. § 34 SGB XII



Kinder –
eine nachwachsende Zielgruppe

10.85 Mio. Kinder bis 14 Jahre lebten 2021 
in Deutschland*

2021 kamen 795.517 Neugeborene* hinzu!
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* Quelle: Statista 2023



Warum ist die Zielgruppe Kinder 
so wichtig? 
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• Kinder sind die Kunden von morgen 

• zusätzliches Umsatz –

und Cross-Selling-Potential

• Türöffner zu anderen Zielgruppen 

z.B. 50+ („Best-Ager“) 



Zielgruppe Kinder bedeutet: 

EASY Selling!

• leichter Gesprächseinstieg

• geringer Wettbewerb

• überschaubare Beträge 

• Umsatzpotential durch Zuzahlungen 
(Geldgeschenke) 

• hoher Versorgungsbedarf 
(„Baustelle“ Generationenvertrag)

• emotionaler Verkauf
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Für die „KLEINEN“ spart man gerne ! 

Wie wird gespart?  Früher und heute ! 

Sparbücher

Bausparverträge

Ausbildungsversicherungen

Wer bemüht sich frühzeitig 
um die Kunden der Zukunft?

z.B. Banken … 

einmal als Kunden „gewonnen„ 
bedeutet hoher Bindungseffekt 
für Zukunft und Vertrauensvorschuss 
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Wer spart zusätzlich neben den Eltern für die Kinder?

• Großeltern

• Paten

• Tanten / Onkel

Wer muss - meistens - mit unterschreiben?

• Eltern

Was macht man, wenn z.B.: 
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• Oma / Opa oder Paten 

dies als spätere Überraschung nutzen wollen?

• die Eltern ganz woanders wohnen?

• oder geschieden sind? 

• etc. ….

Kinder sind unsere Zukunft!
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HITS FOR KIDS

Heute die Kunden von
morgen (ab)sichern

Sparen 

& 

Vorsorgen 
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Flexibilität bei Abschluss
Baloise Invest Kids

• Abschluss ohne Unterschrift der Eltern!*

• Spätere Übertragung auf das Kind frei wählbar. 

(ab Alter 18 Jahre) 

• Nachträgliche Zustimmung kann jederzeit 

nachgeholt werden.

• Ideal für Großeltern und Paten

* Beispiel: VN: Großvater / VP: Enkel (Todesfallleistung begrenzt auf 8.000,- EUR (§150 VVG))



Geschenk-Urkunde

• sehr persönlich

• nachhaltig und unvergesslich

• wertvoll und 

• ein Türöffner für eine gesicherte Zukunft  
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Vertragsübergabe zum Wunschtermin

Entscheiden Sie selbst, 

wann und wie

Ihr Kind das finanzielle Ruder

in die Hand nehmen soll.
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Flexibilität erleben mit dem Vario-Schieberegler

Baloise Best Invest 14

Mehr Flexibilität mit unserem

Online-Vario-Schieberegler

Jetzt

testen!

https://vario.baloise.de/


Das kennen Sie. „Ich warte lieber noch …“
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Das Wichtigste:

Früh starten!

Jetzt beginnen!

Warum?



Quelle: http://vario.baloise.de (13.03.2023)

- 15.000 Euro

nur 1 Jahr

älter

„Warten kostet Geld!“ 

277.000 262.000

– 1 Jahr führt zu rd. 15.000 Euro weniger Renditechancen

http://vario.baloise.de/
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481.320 €*

Baloise Juniorvorteil 
Ein besonders wertvoller Tipp!

• bei mind. 2 Verträgen gleichzeitig

Auswirkungen des Juniorvorteils 

(Kostenvorteil!  - Mehr Anlage!)

494.860 €*

Beispiel: Kind (0, ab Geburt), 50 €, Endalter: 67 Jahre

Unterstellte Wertentwicklung von 6% p.a. (nicht garantiert)



Zusätzliche Sicherheit 
Niemand weiß, was kommt …
Absicherung des Sparziels –

mit Versorger-Mitversicherung (optional)
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Baloise Invest Kids 
Auszug aus der Beraterkarte 
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Einvertrags-Lösung mit 3-fach Garantie



Auswirkungen von Zuzahlungen zu Beginn bei der Baloise Invest Kids

ohne Zuzahlung Zuzahlung 250 € Zuzahlung 500 €

481.320 €*
496.720 €*

512.780 €*

+ 15.400 €*

+ 31.460 €*

"Zinses-Zins-Effekt" (Je früher, desto besser!) 
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*Werte gem. Tarifrechner Stand 01.202Beispiel: Kind (0, ab Geburt), 50 €, Endalter: 67 Jahre

Unterstellte Wertentwicklung von 6% p.a. (nicht garantiert)

Zuzahlungen = höhere Ablaufleistungen & höhere Vertragswerte in den ersten Jahren =  verbesserte 

Effektivkosten = nahezu kein Storno    



Vermögensaufbau?

Der Deutsche will Sicherheit?... 

1,0% - 0,0% - 6,0% 
Zins Strafzins Inflation      

= 5,00 %

Fazit

Mit Sicherheit:  Verlust



Vermögensaufbau, aber womit?

Zins, Zeit und Vermögensverdoppelung
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Der Motor einer jeden Fondspolice



Schweizer Investmentkompetenz
Der Motor einer jeden Fondspolice
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Auf dem Weg zu mehr

Vermögen –

Investieren wie die 

Profis

Lassen Sie die 

Investmentprofis für sich 

arbeiten.  

Die Baloise 

VermögensPortfolios

werden fortlaufend aktiv 

gemanagt, und zwar 

während der gesamten 

Dauer bis zum 

Rentenbeginn

Baloise Vermögensportfolios 
von Profis managen lassen

Seit 01.01.23 

auch 

nachhaltig



Der Baloise Fondschecker
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Alle Fonds und Pakete

tagesaktuell und 

übersichtlich

einsehbar.

Analysieren und 

vergleichen leicht

gemacht

Vertriebsansatz:

Bestandspolicen leicht

analysieren, ggf. 

optimieren und 

Kundentermin

vereinbaren



Lösung: Baloise Invest Kids

Ein perfektes Geschenk für die  Zukunft von Kindern
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* Beispiel: VN Großvater / VP Enkel (Todesfallleistung begrenzt auf 8.000,- EUR (§150 VVG))

Bewertung: 

max. 45 Jahre 

*
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Nachversicherungsgarantien sind Gold wert  = zukünftige Termine mit Einkommensgarantie  
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Start des BU-Geschäfts

in Deutschland

Neuausrichtung 

mit neuem BU-Konzept

2020 2021

Laufende Erweiterungen

und 

stets beste Bewertungen für Top-Qualität

1958 2016 2018 2019 2023

Fortsetzung des BU-Erfolgskonzeptes

mit allen Vorzügen und attraktiven Neuerungen

Rückblick und Ausblick

Aktuell über 130.000 Neuanträge
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2022



Baloise BerufsunfähigkeitsVersicherung für Schüler
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➢ Versicherbar ab Alter 10 Jahre bis 1.500 Euro BU-Rente

➢ Voraussetzung für die Leistung liegt bei 50 % Berufsunfähigkeit

➢ AU-Baustein: Leistung auch bei längerer Krankheit

➢ Verzicht auf Nachmeldepflicht bei Berufswechsel

➢ Günstigerprüfung auch bei Wechsel der Schulform und Berufswechsel möglich 

Schüler Normaltarif (Tarif BP)

Gymnasium Klasse 11 Tarifbeitrag Zahlbeitrag

Alter 16 Jahre, 1.000 EUR mtl. BU-Rente

(Endalter: 67 Jahre) 49,17 EUR 36,88 EUR

Stand 01.2023, Berechnung über Baloise Tarifrechner, Nichtraucher, 25% Überschussbeteiligung



Baloise BerufsunfähigkeitsVersicherung für Schüler
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Günstigerprüfung auch bei Wechsel der Schulform und Berufswechsel möglich 



Baloise BerufsunfähigkeitsVersicherung für Schüler
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➢ Gilt der Schüler als Beruf?

➢ Was ist konkret versichert?

➢ Kann der Schüler verwiesen werden?
Zum Beispiel auf eine andere 
Schulform?

➢ Was ist der Schüler-Alltag?

Was ist für Schüler in der BU zu beachten?

Eigene Definition in den Bedingungen – ein Blick ins Kleingedruckte



Baloise BerufsunfähigkeitsVersicherung für Studenten und Azubis

➢ Versicherbar ab Alter 15 Jahre

➢ Studenten bis 2.000 Euro monatliche BU-Rente

➢ Auszubildende bis 1.500 Euro monatliche BU-Rente

➢ Bei Auszubildenden wird im Leistungsfall von Beginn der Ausbildung die 

Lebensstellung im Zielberuf geprüft und nicht die eines Auszubildenden. 

➢ Ohne finanzielle Risikoprüfung

Stand 01.2023, Berechnung Baloise Tarifrechner, Nichtraucher, 25% Überschussbeteiligung

Studenten Normaltarif (Tarif BP)

Bachelor of Science Betriebswirtschaft Tarifbeitrag Zahlbeitrag

Alter 20 Jahre, 1.000 EUR mtl. BU-Rente

(Endalter: 67 Jahre) 38,90 EUR 29,17 EUR
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Zielgruppenspezifische Gesundheitsfragen für junge Leute

Ist es hilfreich, den Gesundheitszustand Ihres Kunden 
- egal, ob jung oder alt –

mit einem einheitlichen Fragenkatalog zu prüfen?

Junge Leute
(bis Alter 35!*)

Zielgruppenspezifische
Gesundheitsfragen

Bis 2.000,- Euro monatliche BU-Monatsrente!
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Zielgruppenspezifische Gesundheitsfragen für junge Leute
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(statt 10 Jahre und weniger Fragen)

Zielgruppenspezifische Gesundheitsfragen für junge Leute
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Gut zu wissen

6. Dezember 2023 Baloise BerufsunfähigkeitsVersicherung 39



Baloise Best Invest

Vorsprung durch Performance
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Seit 01.05.2023



Baloise Best Invest - Produkt des Monats: 
August 2023
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Attraktive Ablaufleistungen sorgen für mehr Liquidität        im 
Alter. Ein hoher garantierter Rentenfaktor verschafft heute 
Planungssicherheit für später.

Die neue Fondspolice hat ein sehr faires Preis-Leistungs-Verhältnis

Der Fonds-Rentenplan lässt auch nach Rentenbeginn noch die volle 
Partizipation an den Renditen der Fonds zu. Fondswechsel oder ein 
Wechsel in konventionelle Verrentungssysteme der Baloise machen 
diese Rentenphase zu einer der flexibelsten am Markt.

Die Fondspalette enthält „Blockbuster“- Fonds, ETFs, institutionelle 
Tranchen sowie Baloise VermögensPortfolios mit Schweizer 
Kapitalmarktexpertise.

Baloise ist bekannt für den sogenannten „Vario-Schieberegler“



www.baloise.de

Danke!
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