Herzlich
Willkommen

KKH und Nirnberger:
Vorstellung KKH Konzept
zur Vertriebskooperation

1:1 Verbund
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KKH Kaufmannische Krankenkasse
Hauptverwaltung Hannover

Dirk Umbach
Vertriebsmanager Kooperationen

Meine Kontaktdaten:

Telefon:0561 - 510082 - 2803

KKH Hauptverwaltung Mobil: 0160 - 90533160
Karl-Wiechert-Allee 61

30625 Hannover E-Mail: dirk.umbach@kkh.de

Kaufmannisch
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Die Kaufmannische
Krankenkasse

Zahlen, Daten, Fakten
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Die Kaufmannische Krankenkasse —
Zahlen, Daten, Fakten

= Verlasslichkeit: Seit 1890 verlasslicher
Partner fur unsere Mitglieder

C < | ) (= Vertrauenund ® GroBe: Mit rund 1,6 Mio. Versicherten
-\

Sicherheit und 3.900 Mitarbeitern und
n Mitarbeiterinnen eine der groRten
Krankenkassen in Deutschland

VIS = Leistungskraft: Haushaltsvolumenrd. 6

TO Mrd. €
KRANKEN- = Kundenservice: Bundesweite und

AKﬁsogfz ausgezeichnete Kundenbetreuung durch

110 Servicestellen vor Ort. Sie erreichen

uns taglich, 24 Stunden —auchan
Feiertagen und an Wochenenden.

. P Kaufmadnnische
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Ausgezeichneter Service — personlich, telefonisch & digital

| DIEG3WeLT | [

ce

e | | Hervorragender

; /| SERVICE

w.service-chompions.de

Servicevalue GmbH 1012021 Ausgabe 07/2022

JI Deutschlands groRter Krankenkassen-Vergleich

Personliche Kundenberatung:

* Mit unseren 110 Servicestellen bundesweit sind wir
auch ganz Ihrer Nahe und besuchen unsere Kunden
auf Wunsch zu Hause

Darilber hinaus bieten wir umfangreiche Service-Dienste
per Telefon undim Internet.

Per Telefon:

* Hotline: Kostenfrei, rund um die Uhr

* Facharzt-Terminservice

* Gesundheitshotline mit medizinischer Beratung
* Weltweiter Auslandsnotruf

° uv.m.

Unter www.kkh.de:

v * Online-Servicezentrum
* Online-Coaches

* Kliniksuche

- | )_': SN * Mobil Handydienste / -Apps

Sicherheit
* u.v.m.

. P Kaufmannische
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WWW. -
krankenkasseninfo.d

Die Kaufmannische Krankenkasse —
Unsere ausgezeichneten Leistungen

Wir legen Wert auf einen ausgezeichneten Service und liberzeugende
Leistungenin jeder Lebenslage

vonKunden
EMPFOHLEN

Gute Leistung lohnt sich — unsere Versicherten sind von uns liberzeugt
Mit der Auszeichnung ,,Hohe Weiterempfehlung” haben uns unsere Versicherten belohnt.

HOHE
Weiterempfehlung

El tern

Beste Krankenkassen
fiir Familien
KKH Kaufmiinnische
Krankenkasse

Kategoric:
Eltern & Kind

w DFSI RATINGS

LEISTUNG FUR
FAMILIEN

sehr gut

FOCUS-MONEY 21/22

GKV-Studie: Deutschlands groBter
Kunden-Leistungsvergleich

KKH
Kaufménnische Krankenkasse

Krankenkassen - iiberregional
Ausgabe 26/2022

Vv

Top-Leistungenfiir Eltern & Kind

Die Zeitschrift , Eltern” veroffentlichte das Ergebnis einer Studie zu
Krankenkassenleistungen, die speziell Eltern und Kindern zugutekommen.
DFSI Ratings Uiberpriifte die Leistungen fir Familien.

Uberzeugen Sie sich selbst

Auch dieses Jahr hat uns das Magazin FOCUS-MONEY

in Kooperation mit dem Deutschen Finanz-Service Institut
(DFSI) im Leistungs- und Servicetest ausgezeichnet.
Gesetzlich versichert zu sein, bedeutet bei uns eben ein
Rundumschutz fir Ihre Gesundheit.

| © Copyright KKH Kaufméannische Krankenkasse

Sehr Gute
GE§UNDHEITS-
FORDERUNG

Ausgabe 07/2022

Deutschlands groRter Krankenkassen-Vergleich

Hervorragender Von Arzten

EMPFOHLEN

(4 Kassen mit 600.000 bis 2 Mio. Mitgliedern)

SERVICE

Ausgabe 07/2022

Deutschlands groRter Krankenkassen-Vergleich

Ausgabe 07/2022

Deutschlands groRter Krankenkassen-Vergleich

Kaufmannische
Krankenkasse



Unser Leistungsversprechen — TOP Sehr Gute

Damit punkten Sie bei lhren Privatkunden K aeer" || ‘FoRoERUNG.

Ausgabe 07/2022 Ausgabe 07/2022
Deutschlands gréfter Krankenkassen-Vergleich [ll Deutschlands gréRter Krankenkassen-Vergleich

Gesund bleiben - Vorbeugenist besser als Heilen

* Grippeschutzimpfung, Auslandsschutzimpfungen, Gebarmutterhalskrebsimpfung tiber 18 Jahre
* Friherkennung Brust-und Eierstockkrebs

* Gesundheits-Check-Ups unter 35 Jahre

* Hautkrebs-Screening ab 18 Jahre

¢ Online-Coaches, Praventionskurse und Praventionsreisen

* PhysioPlus: Kostenfreier Funktions-Check des Bewegungsapparates

* Chronische Erkrankung? Disease-Management-Programme (DMP)

* Freie Krankenhauswahl

* Osteopathie

* Migranezentren

* Privatkliniken: Ausgewahlte Privatkliniken, in denen sich unsere Versicherten exklusiv behandeln lassen kénnen
* Gesundheits-Hotline mit medizinischer Beratung und Facharzt-Terminservice

Fir die ganze Familie - Wir unterstiitzenvon Anfang an

* BabyCare-Paket fiir Schwangere

e KKH Familienpaket: Junge Familien erhalten ein Extra-Budget von 300 €, das Sie fiir bestimmte Untersuchungen,
Behandlungen und Services einsetzen kdnnen, die gesetzlich nicht vorgeschrieben sind. Dazugehéren z.B. der
Toxoplasmosetest, die Hebammenrufbereitschaft oder Osteopathie fiir Babys

* Kinder- und Jugendvorsorgeuntersuchungen

* Pflegeversicherung: PflegeCoach, Pflegelotse oder Reisen fiir pflegende Angehorige

. P Kaufmadnnische
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Die Kaufmannische
Krankenkasse

lhr persdnlicher
Ansprechpartner

Kaufmannische
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lhr personlicher

Ansprechpartner |

I
FACHKOMPETENT

Wir setzen auf den personlichen

Kontakt und beraten Sie individuell zu |
allen Fragen rund um unsere Leistungen = 4 UNKOMPLIZIERT
sowie zur optimalen Vertriebsstrategie. ol

= Personlicher Ansprechpartner fiir Sie als
Vertriebspartner sowie fiir lhre Kunden

= Fachliche Unterstiitzungin Fragen umdie )
gesetzliche Krankenversicherung Wolfga ng Wittchen

" Unterstiitzung mitindividuellen Vertriebspartnerbetreuer1:1 Verbund
MarketingmalRnahmen und Werbemitteln

= Begleitung bei der Umsetzung von - .
Vertriebs- und Gesundheitsaktionenim Meine Kontaktdaten:

Privat- und Firmenkundengeschaft FarbergaRchen 4

= Einfache und unkomplizierte GKV-
Vermittlung durch personliche Betreuung

86150 Augsburg
* Immer fiir Sie da! Mobil: 0160 - 90533083
E-Mail: wolfgang.wittchen@kkh.de

. P Kaufmannische
| © Copyright KKH Kaufménnische Krankenkasse m il e



O Die Kaufmannische
Krankenkasse

Der GesundheitsFAIRmittler —
Ein neuer Vermittlertyp
mit Potenzial

Kaufmannische
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Der GesundheitsFAIRmittler -
Ein neuer Vermittlertyp mit Potenzial

GESUNDHEITS
FAIRMITTLER

Kaufmadnnische
| © Copyright KKH Kaufméannische Krankenkasse m Krankenkasse



Das KKH-GesundheitsFAIRmittler-Konzept -
Profitieren Sie von unserem erstklassigen Angebotsspektrum

Attraktives Bonussystem

Schulungsangebote

GESUNDHEITS
FAIRMITTLER

Vermittler-und
Online-Services

GesundheitPlus
im Firmengeschaft

Personlicher

Gesundheitsorientiertes und
Vermittlerbetreuer

individuelles Marketing

} GesundheitsFAIRmittler haben die Nase vorn.

. P Kaufmadnnische
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Die Kaufmannische
Krankenkasse

Unsere Erfolgstreiber
im Privatkundengeschaft

Kaufmannische
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Attraktives Bonussystem —
damit punkten Sie bei lhren
Privatkunden

KKH Bonus 100€

Im ersten Jahr der Teilnahme erhaltder Kunde den 100€ -
Neuteilnehmerbonus bereits ab drei einfach zu
erlangenden MalRnahmen

BeilaufenderTeilnahme Verdopplung der Geldpramie zum
Gesundheitsbudgetfiirdie Refinanzierung
gesundheitsnaherVersicherungsprodukte

Einfach fir den Kunden — jede MaBnahme zahlt! Bonus
clevererhéhen durch Teilnahme derganzen Familie am
KKH Bonusprogramm

www.kkh.de/bonus

Vital-Tarif 100€

Ideal fur alle, die keine vollstationadre Krankenhausleistung
in Anspruch nehmen. 100€ Sofort-Pramie bei Tarifstart

www.kkh.de/vital-tarif

| © Copyright KKH Kaufméannische Krankenkasse

Finanzielles Plus

Alle gesundheitsnahen Absicherungsprodukte
sind mit dem KKH Gesundheitsbudget
gegenfinanzierbar.

Auch KKH-versicherte Familienangehorige
konnen den KKH-Bonus nutzen.

Kaufmannische
Krankenkasse


http://www.kkh.de/bonus
http://www.kkh.de/vital-tarif

Attraktives Bonussystem fiir Vermittler

Mit dem KKH Bonus clever die Pramie zum Gesundheitsbudget verdoppeln
und als Gegenfinanzierung fir eine gesundheitsnahe Absicherung einsetzen:

= Krankenzusatzversicherungen " Dread Disease-Versicherungen
e Zahn / Stationdr/ Ambulant
* Tagegeld = Unfallversicherungen

e Auslandsreise .
= Betriebliche Zusatz- und

= Pflegeversicherungen Gruppenversicherungen
(wenn Arbeitnehmer-(teil-)finanziert)
= Berufs-/Erwerbs-/Grundfihigkeits- * Betriebliche Krankenversicherungen
versicherungen * Betriebliche Pflegeversicherungen
* Betriebliche Berufs-
= Versicherungen zur Absicherung /Arbeitsunfahigkeitsversicherungen
der Arbeitskraft e Gruppenunfallversicherungen

Das KKH Gesundheitsbudget fiir gesundheits- und
arbeitskraftabsichernde Versicherungsprodukte.

. P Kaufmannische
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lhre Kunden profitieren von lhrer erstklassigen Beratungsleistung

KKH

in Kooperation mit:

a NURNBERGER

VERSICHERUNG
Mit dem KKH Bonussystem clever die Pramie verdoppeln und als Gegenfinanzierung fur
eine private Zusatzabsicherung in Bereichen mit Deckungsgrenzen in der GKV einsetzen

Kaufmannische
Krankenkasse

Premiumleistungen fiir Ihren Kunden durch ganzheitliche Beratung.

. - Kaufmannische
| © Copyright KKH Kaufmannische Krankenkasse m M



NURNBERGER
VERSICHERUNG

Neuer Budgettarif
in der Zusatzversicherung

Holger Wemmer

Landesdirektion Maklervertrieb
Personenversicherung (Sonderverbindungen)
Ostendstrafle 100

90334 Niirnberg




BudgetSelect privat 600 (Tarif Budget)

in der Zusatzversicherung!

600 EUR p. a.

Brille und mehr Alternative Medizin
Halftiges Budget fuir Sehhilfen Behandlungbeim Heilpraktiker,
(300EUR p.a.) Arzt (Naturheilverfahren nach
Laserbehandlung (LASIK/LASEK) Hufelandverzeichnis),
B Refraktiver Linsenaustausch Osteopathen
U
D Arznei-, Verband-, Heil- und Vorsorge und Schutzimpfungen
Hilfsmittel inkl. Privatrezepte, Altersunabhdngige Vorsorge
G empfohlene Arzneimittel und sowie Reiseschutzimpfungen
E Zuzahlungen (auchim
T Krankenhaus)
Zahnbehandlung
Wurzel-und
Parodontosebehandlung,
Zahnprophylaxeund Bleaching
KVP-PMM

S OoOomrMr mwm

@ NURNBERGER

VERSICHERUNG

Beitrage Tarif Budget

Alter 0-15 11,40EUR mtl.
Alter 16— 50 21,60 EUR mtl.
Ab Alter 51 27,90 EUR mtl.

Leistung p. a. (Kalenderjahr =
Versicherungsjahr)

Volles Budget auch bei unterjahrigem
Beginn

Sofortleistung!
Leistung Giber Hochstsatze

Gesundheitspriifung analog AMed

Beitrage Stand 10.2022

Kaufmadnnische
Krankenkasse



NURNBERGER
VERSICHERUNG
Vorteile fiir Vermittler: USP am Markt,

einfach und der ideale Einstieg ins Verkaufsgesprach.

e Absolut einfach —fir
Kunde und Vermittler

* Der einfache Einstieg in
die KV-Zusatz

* Der einfache Einstieg ins
Verkaufsgesprach

* Einzigartig am Markt Uber
diese umfangreichen
Leistungen

e Die Kundenbedlrfnisse
mit dem Tarif ,vorfuhlen

Kaufmadnnische
KVP-PMM m Krankenkasse



Attraktives Bonussystem fiir Vermittler

Mit dem KKH Bonussystemclever die Pramie verdoppeln

und als Gegenfinanzierung flr eine private Zusatzabsicherung
einsetzen:

m Kaufmannische - Einfacher Vertriebsansatz
Krankenkasse Premiumleistungen fiir lhre Kunden:
KKH Mitgliedschaft plus
@ NURNBERGER private Zusatzversicherung!
VERSICHERUNG Siehe Beispiel NURNBERGER
BudgetSelect privat 600

KKH NURNBERGER KKH Bonus*+ Vital** Eizenanteil
Versicherte BudgetSelect privat 600 jahrlich &

Alter 0 - 15 11,40 € mtl. | 136,80 € p.a. 100 € Kinderbonus 3,07 €mtl. | 36,80 € p.a.
Alter 16 -50 21,60 € mtl. | 259,20 € p.a. 100 €+ 100 € 4,93 € mtl. | 59,20 € p.a.
Ab Alter 51 27,90 € mtl. | 334,80 € p.a. 100 €+ 100 € 11,23 € mtl. | 134,80 €p.a.

*Kkkh.de/bonus ** kkh.dehital-tarif

lhr ProvisionsPLUS: KKH Mitgliedschaft + NURNBERGER BudgetSelect privat 600

Kaufmadnnische
RV m Krankenkasse


http://www.kkh.de/bonus
http://www.kkh.de/vital-tarif

Die Kaufmannische
Krankenkasse

Unsere Erfolgstreiber
im Firmenkundengeschaft

Kaufmannische
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Das KKH Firmenkonzept —
damit punkten Sie bei lhren
Firmenkunden

Unsere Angebote fiir Unternehmen

GesundheitsPlus

Individuelles ganzheitliches Konzept fir die
betriebliche Gesundheitsforderung und
Gesundheitsabsicherung der Beschaftigten

ServicePlus
Innovatives Beratungsprogramm und Unterstiitzung

durch unseren Arbeitgeberservice und personliche
Firmenkundenbetreuung vor Ort

SparPlus

Ersparnisse durch

 die Einsparung beim betrieblichen
Gesundheitsmanagement

* die Verkirzung von AU-Zeiten

 die Senkung von Lohnkosten und Beitragen

* die glinstigen Umlagesatze fir kleinere Firmen
(<30 Beschaftigte)

| © Copyright KKH Kaufméannische Krankenkasse

Die KKH als Gesundheitspartner

Vorlagengeber bei der Akquisition von
Firmenkunden, fiir z.B. Betriebliche
Krankenversicherung (BKV) und weitere
Absicherungsmoglichkeiten der Beschaftigten

Senkung von Betriebskosten und weitere
Kostenersparnisse fiir lhre Firmenkunden

Kaufmadnnische
Krankenkasse



Unsere Erfahrung und Kompetenz —
damit punkten Sie bei lhren Firmenkunden

Mit den glinstigen Umlagesatzen konnen Firmen (<30 Beschaftigte) richtig Geld sparen und

das Ausfall-Risiko von Beschaftigten aufgrund von Krankheit (U1) und Mutterschaft (U2)
versichern.

Hier ein Rechenbeispiel mitrealistischen Daten:

Beispiel Musterfirma

15 Mitarbeiter/innen* | Alle Ul Umlage / U2 Umlage / Finanzieller Vorteil
versichertbei | Erstattung Erstattung mit der KKH pro Jahr

@ Krankheitstage: 22%/70% 0,54 %/ 100 %
— Kasse B** 36%/70% 0,75 %/ 100 % +7.470€
g’ ESBZOQTEQ: Kasse C** 29%/70% 066%/100% | +3.915€

*ohne Mitarbeiter mit Langzeit-Arbeitsunfahigkeit **reale Beispiele aus 2022

« DFSI RATINGS

AuBerdem fiir junge Selbststiandige / Existenzgriinder: LEISTUNG FiR

SELBSTSTANDIGE

Glinstige Einstufung, aber volle Leistung und weitere Services. |Sowo

| FOCUS-MONEY 21/21 §
GNV-Sa: Douscids
Kandsn Lostungwer:

. P Kaufmannische
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Das KKH Gesundheitskonzept im BKV-Firmenvertrieb —
damit punkten Sie bei lhren Firmenkunden

Brille und mehr F Alternative
‘lij Medizin
R i) (V)
iRy B il
 —
Arznei-, Verband-, - Vorsorge und
Heil- und Hilfsmittel . Schutzimpfun

W 1R 4

— m o O C ™

<1111/}
", uin '

Zahnbel’nlandlupg Zahnersatz ‘ Z

| OoOomr mw

300 EUR Budget
11,90 EUR

oder

600 EUR Budget
19,70 EUR

oder

900 EUR Budget
29,50 EUR

oder

1.200 EUR Budget
36,90 EUR

Die KKH als Vorlagengeber im Firmengeschaft

Kaufmadnnische
Krankenkasse
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NURNBERGER
VERSICHERUNG

Neue Budgettarife in der bKV

Oliver Klug

Spezialist betriebliche Krankenversicherung (bKV)

Seit 2015 Ressortleiter Vertrieb bKV
fir die NURNBERGER Krankenversicherung




&

BKV BudgetSelect — Leistungen im Detail.

Brille und mehr

Alternative Medizin

300 EUR Budget

NURNBERGER

VERSICHERUNG

s fas . . . . . 11,90 EUR
Halftiges Budget fiir Sehhilfen Behandlung beim Heilpraktiker,
Laserbehandlung (LASIK/LASEK) Arzt (Naturheilverfahren nach . _
Refraktiver Linsenaustausch Hufelandverzeichnis), oder Leistung p. a. (Kalenderjahr =

Osteopathen Versicherungsjahr)

3 : 60()1I;U7RO?;:;I2get Volles.;"But.iget auch bei

Arznei-, Verband-, Heil- und Vorsorge und Schutzimpfungen ’ unterjahrigem Beginn
D Hilfsmittel inkl. Privatrezepte, Altersunabhéangige Vorsorge L
G empfohlene Arzneimittel und sowie Reiseschutzimpfungen E oder Leistung liber Hochstsatze
E Zuzahlungen (auchim C

Krankenhaus) 900 EUR Budget Begonnene und angeratene
T T 29 50 EUR Behandlungen sind

’ mitversichert

Zahnbehandlung Zahnersatz

Wurzel-und Parodontose- Implantate, Inlays usw. oder

behandlung, Zahnprophylaxeund Zahnfillungen

Bleaching Kieferorthopadiebei Unfall 1.200 EUR Budget

36,90 EUR
Beitrage Stand 10.2022
KVP-PMM

Kaufmadnnische
Krankenkasse



BudgetSelect — ein zweiter Blick lohnt sich. @ NURNBERGER
So viel Leistung passt nicht auf eine Seite.

Brille und mehr

v' Biszu 150/300/450/600 EUR jahrlich fiir Brillen und
Kontaktlinsen

v" Neben Laserbehandlungen auch neuartige Behandlungen wie
der refraktive Linsenaustausch

Alternative Medizin

v" Behandlung bei Heilpraktiker, Arzt oder Osteopath

v' Z.B.Homdopathie, Akupunktur, Akupressur, Osteopathie,
Sauerstofftherapie oder Traditionelle Chinesische Medizin

v' Leistungen aus Hufelandverzeichnis

VERSICHERUNG

Arznei-, Verband-, Heil- und Hilfsmittel

v
v

v

Zuzahlungen fiir Arznei-, Verband-, Heil- und Hilfsmittel

Aber auch Privatrezepte werdenim Rahmen des Budgets
erstattet (Verordnung von Arzt oder Heilpraktiker notwendig)
Sowie empfohlene, nicht verschreibungspflichtige
Arzneimittel (aus der Apotheke bezogen)

Zu Heilmittel gehéren z. B. medizinische Bader, Massagen,
Logopadie, Ergotherapie etc.

Zu Hilfsmittel gehoren z. B. Horgerate, Krankenfahrstiihle,
Bandagen, orthopddische Schuhe, Einlagen und
Kompressionsstrimpfe

KVP-PMM

Kaufmannische
Krankenkasse



BudgetSelect — ein zweiter Blick lohnt sich. @ NURNBERGER
So viel Leistung passt nicht auf eine Seite.

Vorsorge und Schutzimpfungen

v' Altersunabhingige Vorsorgeuntersuchungen

v' Z.B.Gesundheits-Check, ergdnzende Krebsvorsorge,
erweiterte Schwangerschaftsvorsorge, Schlaganfallvorsorge,
Ultraschalluntersuchungen (Organe)

v" Inkl. bestimmter individueller Gesundheitsleistungen (IGeL-
Leistungen)

v" Schutzimpfungen inkl. Impfstoff (z. B. FSME, Hepatitis, Tollwut,

Typhus, Gelbfieber, Malaria-Prophylaxe bzw. andere
Reiseschutzimnfungen)
Zuzahlungen

v" Ambulante und stationire Zuzahlungen

KVP-PMM

VERSICHERUNG

Zahnbehandlung

v" Wurzel- und Parodontosebehandlung

v Professionelle Zahnreinigung inkl. Fissurenversiegelung

v' Zahnaufhellende MaRnahmen, z. B. Bleaching, wennsie in
einer Zahnarztpraxis durchgefiihrt oder zahnarztlich begleitet
werden

v DasBesondere:keine weitere Begrenzung innerhalb des

Zahnersatz

v' Zahnersatz wie z. B. Kronen, Briicken, Implantate

v" Inlays und Zahnfiillungen sind ebenfalls versichert

v' Kieferorthopadie bei Unfall

v' Leistung Uiber Hochstsitze

Kaufmannische
Krankenkasse



BudgetSelect — weitere Besonderheiten! @ NURNBERGER

VERSICHERUNG

* AG-Finanzierung
*  GKV-undPKV-Versicherte

* Inkl.Beitragsbefreiung (Arbeitsunfahigkeit,
Elternzeit, Pflegezeit, Sabbatical, Pandemie)

* KeinAusschlussvon bereits bestehenden
Erkrankungen, Vorerkrankungen sowie
laufende und angeratene Behandlungsind
mitversichert.

* Auch Familienangehorige ohne
Gesundheitsprifungversicherbar (nur GKV-
Versicherte)

¢ Mindestkollektivvon5Personen

* Wechselrechtinnerhalb derBudgetstufen
seitensdes AG nur jahrlichzum Anfangdes
Kalenderjahrs moglich

* Exklusive Gesundheitsservices —fur
Versicherte und deren Familienangehorige

Kaufmannische
KVP-PMM m Krankenkasse



O Die Kaufmannische
Krankenkasse

Neue Chancen —

Warum Sie |hr Produktangebot
mit der KKH sinnvoll erganzen

Kaufmannische
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Neue Chancen durch unsere Vertriebskooperation —
Warum Sie lhr Produktangebot mit der KKH sinnvoll erganzen

» Neue Vertriebsansatze im Privatkundenbereich
- Gegenfinanzierungsmoglichkeit gesundheitsnaher
Versicherungsprodukte mit dem KKH Bonussystem
- mehr Beratungsqualitat durch ganzheitiche Beratung
- ideales Cross-Selling-Produkt
- Bestandsschutz: Ihr Kunde bleibt Ihr Kunde!

GESUNDHEITS
FAIRMITTLER

v/

. P Kaufmadnnische
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Neue Chancen durch unsere Vertriebskooperation —
Warum Sie lhr Produktangebot mit der KKH sinnvoll erganzen

= Neue Vertriebsansatze im Privatkundenbereich
- Gegenfinanzierungsmoglichkeit gesundheitsnaher
Versicherungsprodukte mit dem KKH Bonussystem
- mehr Beratungsqualitat durch ganzheitiche Beratung
- ideales Cross-Selling-Produkt
- Bestandsschutz: Ihr Kunde bleibt Ihr Kunde!

* Innovative Vertriebsansatze im Firmenvertrieb
- Gesundheitsaktionen / BGF-Mal3hahmen
- Vertriebsaktionen / ganzheitliches Marketing
- Arbeitgebervorteile/-ersparnisse
- Vorlagengeber im Firmengeschéft (z.B. betriebl. KV)

GESUNDHEITS
FAIRMITTLER
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Neue Chancen durch unsere Vertriebskooperation —
Warum Sie lhr Produktangebot mit der KKH sinnvoll erganzen

) T'ﬁf = Neue Vertriebsansatze im Privatkundenbereich
I - Gegenfinanzierungsmoglichkeit gesundheitsnaher
v - : Versicherungsprodukte mit dem KKH Bonussystem
- mehr Beratungsqualitat durch ganzheitiche Beratung
- ideales Cross-Selling-Produkt
- Bestandsschutz: Ihr Kunde bleibt Ihr Kunde!

= Innovative Vertriebsansatze im Firmenvertrieb
- Gesundheitsaktionen / BGF-Mal3nahmen
- Vertriebsaktionen / ganzheitliches Marketing
- Arbeitgebervorteile/-ersparnisse
- Vorlagengeber im Firmengeschéft (z.B. betriebl. KV)

Grol3es Potenzial: Zugang zu extrem grof3en Kundenzielgruppe — ~90 % der Bevolkerung sind in der GKV
Kontinuierliches Wachstum (z.B. Neueinstellungen in Firmen, Auszubildende)

Geringes Beratungs- und Stornohaftungsrisiko GESUNDHEITS
Einfache Vermittlung: Verkauf ohne Gesundheitsfragen / Keine Dokumentationspflicht FAIRMITTLER
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Neue Chancen durch unsere Vertriebskooperation —
Warum Sie lhr Produktangebot mit der KKH sinnvoll erganzen

= Neue Vertriebsansatze im Privatkundenbereich
- Gegenfinanzierungsmoglichkeit gesundheitsnaher
Versicherungsprodukte mit dem KKH Bonussystem
- mehr Beratungsqualitat durch ganzheitiche Beratung
- ideales Cross-Selling-Produkt
- Bestandsschutz: Ihr Kunde bleibt Ihr Kunde!

= Innovative Vertriebsansatze im Firmenvertrieb
- Gesundheitsaktionen / BGF-Mal3hahmen
- Vertriebsaktionen / ganzheitliches Marketing
- Arbeitgebervorteile/-ersparnisse
- Vorlagengeber im Firmengeschéft (z.B. betriebl. KV)

» Grol3es Potenzial: Zugang zu extrem grol3en Kundenzielgruppe — ~90 % der Bevilkerung sind in der GKV

» Kontinuierliches Wachstum (z.B. Neueinstellungen in Firmen, Auszubildende)

= Geringes Beratungs- und Stornohaftungsrisiko GESUNDHEITS
FAIRMITTLER

= Einfache Vermittlung: Verkauf ohne Gesundheitsfragen / Keine Dokumentationspflicht

» Wenig Aufwand durch optimale Unterstiitzung und sehr smartem Online-Antragsverfahren
= Personlicher Ansprechpartner fir Sie als Vermittler sowie fir Ihre zugefuhrten Kunden! “
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| © Copyright KKH Kaufménnische Krankenkasse m M



Neue Chancen durch unsere Vertriebskooperation —
Warum Sie lhr Produktangebot mit der KKH sinnvoll erganzen

E = Neue Vertriebsansatze im Privatkundenbereich
- Gegenfinanzierungsmoglichkeit gesundheitsnaher
Versicherungsprodukte mit dem KKH Bonussystem
- mehr Beratungsqualitat durch ganzheitliche Beratung
- ideales Cross-Selling-Produkt
- Bestandsschutz: Ihr Kunde bleibt Ihr Kunde!

= Innovative Vertriebsansatze im Firmenvertrieb
- Gesundheitsaktionen / BGF-Mal3hahmen
- Vertriebsaktionen / ganzheitliches Marketing
- Arbeitgebervorteile/-ersparnisse
- Vorlagengeber im Firmengeschéft (z.B. betriebl. KV)

» Grol3es Potenzial: Zugang zu extrem grol3en Kundenzielgruppe — ~90 % der Bevilkerung sind in der GKV

» Kontinuierliches Wachstum (z.B. Neueinstellungen in Firmen, Auszubildende)

= Geringes Beratungs- und Stornohaftungsrisiko GESUNDHEITS
= Einfache Vermittlung: Verkauf ohne Gesundheitsfragen / Keine Dokumentationspflicht FAIRMITTLER

= Personlicher Ansprechpartner fir Sie als Vermittler sowie fir Ihre zugefuhrten Kunden!

» MEGA-TREND GESUNDHEIT: Sie profitieren von den neuen Marktchancen

= Als GesundheitsFAIRmittler konnen Sie das ,Image-Siegel“ fur Ihr Marketing optimal nutzen

» Sie treten als fachkompetenter Experte fur die ganzheitliche gesundheitliche Absicherung auf

= Wenig Aufwand durch optimale Unterstiitzung und sehr smartem Online-Antragsverfahren /
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Neue Chancen durch unsere Vertriebskooperation —
Warum Sie lhr Produktangebot mit der KKH sinnvoll erganzen

v

= Neue Vertriebsansatze im Privatkundenbereich
- Gegenfinanzierungsmoglichkeit gesundheitsnaher
Versicherungsprodukte mit dem KKH Bonussystem
- mehr Beratungsqualitat durch ganzheitliche Beratung
- ideales Cross-Selling-Produkt
- Bestandsschutz: Ihr Kunde bleibt Ihr Kunde!

= Innovative Vertriebsansatze im Firmenvertrieb
- Gesundheitsaktionen / BGF-Mal3hahmen
- Vertriebsaktionen / ganzheitliches Marketing
- Arbeitgebervorteile/-ersparnisse
- Vorlagengeber im Firmengeschéft (z.B. betriebl. KV)

» Grol3es Potenzial: Zugang zu extrem grol3en Kundenzielgruppe — ~90 % der Bevilkerung sind in der GKV

» Kontinuierliches Wachstum (z.B. Neueinstellungen in Firmen, Auszubildende)
= Geringes Beratungs- und Stornohaftungsrisiko GESUNDHEITS
= Einfache Vermittlung: Verkauf ohne Gesundheitsfragen / Keine Dokumentationspflicht

FAIRMITTLER

= Personlicher Ansprechpartner fir Sie als Vermittler sowie fir Ihre zugefuhrten Kunden!

= Wenig Aufwand durch optimale Unterstiitzung und sehr smartem Online-Antragsverfahren “

» MEGA-TREND GESUNDHEIT: Sie profitieren von den neuen Marktchancen
= Als GesundheitsFAIRmittler konnen Sie das ,Image-Siegel“ fur Ihr Marketing optimal nutzen
= Sie treten als fachkompetenter Experte fur die ganzheitliche gesundheitliche Absicherung auf
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Unser Schulungsangebot fiir Sie

(1) Der neue Premiumpartner KKH stellt sich vor
(2) Das attraktive KKH Vertriebspartnerkonzept
far lhr Privatkunden- und Firmengeschaft

e Mit lhrer Teilnahme erhalten Sie wichtige Informationen zum EAIRM TTLER
vereinfachten Kassenwahlrecht und inwieweit Sie das KKH Bonussystem
bei der Vermittlung lhrer Versicherungsprodukte unterstitzen kann «

* Sie erweitern lhre Beratungsleistungen und erhohen
damit Ihren Wettbewerbsvorsprung
* Sie zeigen lhren Kunden, dass Sie als Vertriebspartnerder BMNeZ 20101

KKH ein Vermittler mit ganzheitlicher Beratungsqualitat vielfiltiges Angebot
sind und werden Sie zum
* Prasenz oder online moglich Experten!

WICHTIG: Fiir die Anmeldung zu diesem Workshop bitte SRRl e s
eine E-Mail mit Betreff ,KickOff 1:1-Verbund” sowie lhren tind die Termine finden Sie hier:
Kontaktdatenan folgende E-Mail-Adresse senden:
wolfgang.wittchen@kkh.de

kkh.de/vermittler/schulungen

Kaufmannische
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Beste Bildung fir den Vertrieh
Die Viersicherungswirtschaft 2022

Unser Schulungsangebot fiir Sie < ]
Krankenkasse
Die nachstenTermine Zarliiete Bikunadinatilter
Die Webinare finden jeweils von 10:00 bis 11:00 Uhr statt:
06.12.2022 - Kassenwahlrecht / Sonderkiindigungsrecht
25.01.2023 - Arbeitskraftabsicherung GESUNDHEITS
26.01.2023 - Zahnabsicherung FAIRMITTLER
27.02.2023 - Pflegeabsicherung
e Mit lhrer Teilnahme erhalten Sie wichtige Informationen zu den
Deckungsgrenzen der gesetzlichen Krankenversicherung. Gemeinsam mit
lhnen wollen wir fir die Themenfelder mogliche Anknlpfungspunkte fir

Produkte Ihres Portfolios identifizieren. Wir zeigen Ihnen auf, bis wohin die
gesetzliche Krankenversicherung leisten kann, damit Sie gegeniber lhren
Kunden umfassend beraten kdnnen.

* Fiirjedes dieser Online-Seminare ist gem. Vermittlerrichtlinie Nutzen Sie unser

eine Weiterbildungszeit von 60 Minuten vorgesehen vielfaltiges Angebot
 Sie erweitern lhre Beratungsleistungen und erh6hen damit lhren und werden Sie zum
Wettbewerbsvorsprung

Experten!

* Sie zeigen lhren Kunden, dass Sie als Vertriebspartner der KKH ein

ganzheitlicher Vermittler mit zertifizierter Beratungsqualitat sind Diese Schulungsangebote und die

Termine finden Sie auch hier:

WICHTIG: Fiir die Anmeldung zu diesen Webinaren bitte unbedingt
eine E-Mail mit dem Schulungsdatum sowie Ilhren Kontaktdaten an
folgende E-Mail-Adresse senden: wolfgang.wittchen@kkh.de

kkh.de/vermittler/schulungen

. - Kaufmadnnische
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Haben Sie noch Fragen?

= Gern besprecheich auch alle
weiteren Details in einem
personlichen Gesprach mit
lhnen

= Rufen Sie mich einfach an:
Mobil 0160-90533083

Wotfgany Wittshen

| © Copyright KKH Kaufméannische Krankenkasse

Wolfgang Wittchen

Vertriebspartnerbetreuer 1:1 Verbund

Meine Kontaktdaten:
FarbergalBchen 4

86150 Augsburg

Mobil: 0160 - 90533083

E-Mail: wolfgang.wittchen@kkh.de

Kaufmannische
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Vielen Dank
fur lhre
Aufmerksamkeit

1:1 Verbund
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