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Lebensbegleitende 
Existenzversicherung
Chancen für den Vertrieb
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1. Zielgruppe: Berufe mit erhöhtem Risiko
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Altenpfleger Auszubildende Bäcker Berufssoldat Berufssportler

Chemiker Chirurg Drucker Elektroinstallateur Existenzgründer Fluglotse

Fotograf Friseur Gärtner Grafiker Hausfrau Ingenieur Installateur

Juristen Kaufleute Konditor Landwirt Lehrer Maler Mechaniker

Handwerksmeister Metzger Monteur Musiker Näher Pfleger
Postbote Sänger Schauspieler Schüler Schlosser Selbständige

Sportler Studenten Taxifahrer Trockenbauer Uhrmacher

Unternehmer Verkäufer Versicherungskaufleute Verpacker Zahnarzt Wachpersonal

Werkzeugmacher Zahnarzthelfer Zugbegleiter
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Die Fakten
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BU oft nicht bezahlbar
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Quelle – Eigener Marktvergleich 03/2017

Berechnungsbasis: 1.000 Euro mtl. BU-Rente, 

Eintrittsalter 30 Jahre, Endalter 67 Jahre, 

Nichtraucher, Darstellung des Zahlbeitrages
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Prisma MultiSafe – die Existenzversicherung 

Prisma MultiSafe 

❖ Umfassender Existenzschutz

❖ Unkomplizierte Gesundheitsprüfung 

❖ Weiterversicherung im Leistungsfall 

❖ Mehrfachleistung durch Mehrfachschutz 

Der Existenzschutz im Sparpaket 
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BU oft nicht bezahlbar
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Quelle – Eigener Marktvergleich 03/2017

Berechnungsbasis: 1.000 Euro mtl. BU-Rente, 

Eintrittsalter 30 Jahre, Endalter 67 Jahre, 

Nichtraucher, Darstellung des Zahlbeitrages

Prisma 
MultiSafe
40,91 EUR

A
Prisma 

MultiSafe
52,75 EUR

B
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Das Basis-Paket

Prisma MultiSafe bietet zwei Leistungsarten

Wenn ein und derselbe Leistungsfall beide 
Zahlungen auslöst, werden auch beide gezahlt.

Monatliche Rente für

❖ Unfallinvalidität

❖ Pflegebedürftigkeit

❖ Verlust von Grundfähigkeiten 

Kapitalzahlung einer Jahresrente für

❖ Schwere Krankheiten 

❖ Tod

Einfache Gesundheitsprüfung für alle Risiken
mit nur 5 Fragen
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Nehmen Sie am Gesundheitscheck

Ihrer Krankenkasse teil und sichern

sie sich 10% mehr Rente im 

Leistungsfall.*
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Die Erweiterungen
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Dread Disease plus

DD-Schutz kann erhöht werden

❖ um die 2-fache Jahresrente

❖ um max. 50.000 Euro

❖ mit 5 Gesundheitsfragen

Risiko plus

Todesfallschutz kann erhöht 

werden 

❖ mit den 5 Gesundheitsfragen 

❖ mit flexibler Laufzeit 

❖ um max. 100.000 Euro

Vorsorge plus

Absicherung einer 

Altersvorsorge

❖ mit 150 Euro Monatsbeitrag

❖ für 15 Jahre 

❖ max. bis Ablauf der MultiSafe

Dynamik plus

Erhöhung der Rente im 

Leistungsfall

❖ um 2 % p. a.

❖ muss bei Vertragsabschluss 

vereinbart werden
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Ihre lebensbegleitende Existenzversicherung

Ein einziges Risiko besteht selten alleine, deshalb ist es bei Prisma MultiSafe möglich, 
bei Eintritt eines Leistungsfalles die weiteren Risiken unverändert abzusichern.

Fallbeispiel: 
Im Alter von 50 Jahren wird bei einem Büroangestellten ein 
Gehirntumor diagnostiziert.

❖ Der Büroangestellte erhält eine Dread-Disease-Leistung (Einmalzahlung) bei 
Diagnose.

❖ Die Bausteine Unfallinvalidität, Pflege und Grundunfähigkeit bleiben weiterhin 
versichert.

Komplikationen bei der Operation führen ein Jahr später zur Pflegebedürftigkeit.

❖ Er erhält eine Pflegerente.
❖ Die zusätzliche Assistance-Leistungen der Prisma MultiSafe sorgen für eine optimale 

Betreuung im Leistungsfall.
❖ Die Bausteine Unfall, Grundfähigkeit und Pflege werden nach Genesung wieder 

aufgenommen.
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Bis 3.000 Euro Monatsrente –
Einfach zum Vertrag

5 mal Nein = Policierung
1. Wurde innerhalb der letzten 5 Jahre ein Antrag bei einer anderen Versicherungsgesellschaft abgelehnt, 

zurückgestellt oder zu erschwerten Bedingungen angenommen oder angeboten?

2. Sind Sie innerhalb der letzten 5 Jahre jemals länger als an 2 aufeinander folgenden Wochen 
arbeitsunfähig gewesen oder haben Sie irgendeine medizinische Einschränkung hinsichtlich der 
Ausübung Ihrer beruflichen Tätigkeit und/oder haben Sie innerhalb der letzten 5 Jahre an mehr als 2 
aufeinander folgenden Wochen irgendwelche ärztlich verschriebenen Medikamente eingenommen?

3. Haben Sie in den letzten 5 Jahren ambulante oder stationäre Operationen, Krankenhaus- oder 
Kuraufenthalte, Entzugsbehandlungen, Rehabilitationen, Psychotherapien oder Kontroll-
/Nachsorgeuntersuchungen wegen stattgefundenen Operationen benötigt bzw. sind solche 
vorgesehen?

4. Bestehen oder bestanden innerhalb der letzten 5 Jahre Gesundheitsstörungen, die über mehr als 2 
Wochen anhielten, aber nicht ärztlich abgeklärt wurden, oder behandlungs-bedürftige Krankheiten, die 
dem Ausmaß der auf der Rückseite erläuterten Sachverhalte entsprechen?

5. Sind Sie im Beruf oder in der Freizeit erhöhten Risiken ausgesetzt?
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Merker Nr. 1 – Berufe mit erhöhtem Risiko

Der Beitrag ist oftmals nur etwa 1/3 einer BU-Prämie
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2. Zielgruppe: mit BU-Plus - Baustein

Titel der Präsentation 12

Altenpfleger Auszubildende Bäcker Berufssoldat Berufssportler

Chemiker Chirurg Drucker Elektroinstallateur Existenzgründer Fluglotse

Fotograf Friseur Gärtner Grafiker Hausfrau Ingenieur Installateur

Juristen Kaufleute Konditor Landwirt Lehrer Maler Mechaniker

Handwerksmeister Metzger Monteur Musiker Näher Pfleger
Postbote Sänger Schauspieler Schüler Schlosser Selbständige

Sportler Studenten Taxifahrer Trockenbauer Uhrmacher

Unternehmer Verkäufer Versicherungskaufleute Verpacker Zahnarzt Wachpersonal

Werkzeugmacher Zahnarzthelfer Zugbegleiter
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Existenzschutz mit BU-Plus 

BU-Plus 

❖ Mit unveränderter Rente max. 2.000 Euro

❖ Mit vereinfachter Gesundheitsprüfung 
(nur 3 zusätzliche Fragen)

❖ Recht auf nachträglichen Einschluss BU 
plus: bis zu 10 Jahre nach 
Vertragsabschluss, bei leistungsfreiem 
Verlauf
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Gesundheitsfragen für BU-plus
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Ist das auch bezahlbar?
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So günstig kann guter BU-Schutz sein 
Beispiel Architekt, 30 Jahre, 
Nichtraucher: 
Brutto: 3.604 Euro* 
Netto: 2.271 Euro** 
Versicherte Rente: 1.500 Euro 
Versicherte Kapitalzahlung: 18.000 Euro 
Endalter 67. Lebensjahr 
Beispiel: Risikoklasse A, inkl. BU plus 

* Durchschnittseinkommen eines Architekten in Deutschland, Quelle: lohnanalyse.de.
** Steuerklasse I, ledig, NRW, Steuer inkl. Soli und KiSt. Stand 10/19 
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Merker Nr. 2 – Berufe in BG1 oder BG2

Der Beitrag ist oftmals nur marginal höher

als der einer BU-Prämie! 

Dafür sind aber sechs Risiken abgesichert.
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3. Zielgruppe
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Altenpfleger Auszubildende Bäcker Berufssoldat Berufssportler

Chemiker Chirurg Drucker Elektroinstallateur Existenzgründer Fluglotse

Fotograf Friseur Gärtner Grafiker Hausfrau Ingenieur Installateur

Juristen Kaufleute Konditor Landwirt Lehrer Maler Mechaniker

Handwerksmeister Metzger Monteur Musiker Näher Pfleger
Postbote Sänger Schauspieler Schüler Schlosser Selbständige

Sportler Studenten Taxifahrer Trockenbauer Uhrmacher

Unternehmer Verkäufer Versicherungskaufleute Verpacker Zahnarzt Wachpersonal

Werkzeugmacher Zahnarzthelfer Zugbegleiter
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Starterpaket mit Ausbaupotenzial 

BU-Option

Recht auf nachträglichen Einschluss 
BU plus

❖ Bis zu 10 Jahre nach Vertragsabschluss, 
bei leistungsfreiem Verlauf

❖ Mit unveränderter MultiSafe-Rente max. 
2.000 Euro BU-Rente

❖ Für Studenten nach Abschluss des 
Studiums mit Erhöhung auf max. 
2.000 Euro Rente

❖ Mit vereinfachter Gesundheitsprüfung 

❖ Antragsfragen müssen nicht nochmals 
beantwortet werden
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Starterpaket mit Ausbaupotenzial 

Perfekt für Kunden, die ihre Absicherung 

erst noch starten wollen, da es Erhöhungs-

optionen und Erweiterungsmöglichkeiten gibt.

Und das bei sehr günstigen Prämien.

Erhöhungen mit Ereignis

❖ 10 % der letzten Rente oder bis zu 250,00 €

❖ bis zu 3 Ereignisse

Erhöhung ohne Ereignis

❖ alle 5 Versicherungsjahre
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Merker Nr. 3 – „Starter-Police“

Perfekt für Kunden, die Ihre Absicherung 

erst noch starten wollen, da es Erhöhungs-

optionen und Erweiterungsmöglichkeiten gibt.

Und das bei sehr günstigen Prämien.
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Ist das gut?  - Ja! Sehr gut sogar.
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… und passt sicher auch zu Ihren Kunden.
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6 Risiken - 1 Vertrag 
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Vorteil 3:

Bündelung macht Existenzschutz einfach 

❖ Durch 1 einzigen Ansprechpartner für alle Fragen

❖ Durch 1 einzigen Ansprechpartner im Ernstfall

Vorteil 1:

Bündelung macht Existenzschutz günstig 

❖ Durch Deckungsüberschneidungen der einzelnen Risiken

❖ Durch einfache Verwaltungskosten

Vorteil 2:

Bündelung macht das Underwriting einfach 

❖ Durch 1 Antrag mit nur 5 Gesundheitsfragen für den Basisschutz, bis 3.000 Euro

❖ Durch 1 Zusatzantrag mit nur 3 Gesundheitsfragen für BU plus, bis 2.000 Euro

Die Bündelung vieler Risiken in einem Vertrag bietet viele Vorteile – für 

Sie und Ihre Kunden. Und macht die Antragsaufnahme einfacher!
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… alle Risiken sind nicht einzeln versicherbar…
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… alle Risiken sind nicht einzeln versicherbar…
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… alle Risiken sind nicht einzeln versicherbar…
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… und hoffentlich vergessen wir kein 
Kreuz, sonst geht der Antrag zur Nach-
beabeitung zurück…

… lieber einfach und günstig, 
mit Prisma MultiSafe!
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Vertriebsaustausch
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Vertriebsaustausch
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Vertriebsaustausch
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Vertriebsaustausch
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PrismaLife

Vertriebsaustausch
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Vertriebsaustausch
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Angebotserstellung:

Super einfach, super schnell.
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Benutzer: PrismaLife

Passwort: PL2017
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Angebotserstellung:

Super einfach, super schnell.
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Angebotserstellung:

Super einfach, super schnell.
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Angebotserstellung:

Super einfach, super schnell.
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Angebotserstellung:

Super einfach, super schnell.
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Angebotserstellung:

Super einfach, super schnell.
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Angebotserstellung:

Super einfach, super schnell.

42



PrismaLife

Angebotserstellung:

Im Gesamt-PDF enthalten:

❖ Modellrechnung

❖ Informationsblatt

❖ Antrag

❖ Risikofragebogen  *)

❖ BU plus

❖ Verbraucherinformation

❖ Bedingungen

❖ Datenschutzhinweise

❖ Begriffserklärungen
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*) nur wenn die Gesundheitsfragen im Antrag nicht „verneint“ werden konnten oder BU-plus über € 2.000,00 Rente.
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Kundenbroschüre
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Fazit

Existenzschutz Prisma MultiSafe 

+

Zusatzschutz BU plus 

=
Der Komplettschutz im Sparpaket 
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Wie geht’s weiter?
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Die Unterlagen stehen für Sie bereit.

Für weitere Fragen steht Ihnen die PrismaLife AG und ich Ihnen auch gerne zur 
Verfügung.

PrismaLife AG
Industriering 40
9491 Ruggell 
Fürstentum Liechtenstein 

Telefon 0800 237 0500 
(kostenfrei aus dem deutschen Fest- und Mobilnetz) 
partner@prismalife.com

Thomas Lößlein
Key Account Manager
Mobil DE +49 176 155 88 600
thomas.loesslein@prismalife.com

mailto:partner@prismalife.com
mailto:thomas.loesslein@prismalife.com
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Disclaimer
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Diese Präsentation wurde von der PrismaLife AG erstellt und richtet sich ausschließlich an Finanzdienstleister. Die

Präsentation dient zu lnformationszwecken und erhebt keinen Anspruch auf Vollständigkeit, Richtigkeit oder Aktualität. Die

von der PrismaLife AG verfügbar gemachten Informationen beruhen teilweise auf Unterlagen oder Daten, welche der

PrismaLife AG von Dritten übergeben bzw. zugänglich gemacht wurden und deren Richtigkeit und Vollständigkeit von der

PrismaLife AG unterstellt wurde.

Die PrismaLife AG sowie deren Aktionäre, Organmitglieder, leitende Angestellte oder Mitarbeiter haften nicht für die

Richtigkeit und Vollständigkeit der Informationen. Die Präsentation stellt weder eine Rechts- noch Vorsorgeberatung dar.

Diese muss individuell unter Berücksichtigung der Umstände des Einzelfalls erfolgen.

Darüber hinaus weist die PrismaLife AG darauf hin, dass diese Präsentation urheberrechtlich geschützt und vertraulich

sowie allein für den Adressaten bestimmt ist und nicht an Dritte weitergegeben werden darf. Die Präsentation oder Teile

davon dürfen nur nach vorhergehender schriftlicher Zustimmung durch die PrismaLife AG verändert, vervielfältigt oder

weitergegeben werden.


