
Erfolg finden wir Menschen nur 
an einem Ort. 

Woanders brauchen wir mit der 
Suche gar nicht erst anzufangen.

Matthias F. Ramge
Master of cognitive neuroscience(C)

Der	VerkäuferGral	ist	längst	gefunden!



Ma5hias	F.	Ramge	
Master	of	cogni=ve	neuroscience	(AON)

Prämien	abbuchen	können	alle	gut!

Wir	Finanzdienstleister	sind		
Architekten	

einer	finanziell	erfolgreichen	Zeit	
nach	Katastrophen!



Es	gibt	nur	eine	Möglichkeit	…	

…professionell	mit		
biometrischen	Risiken		

umzugehen.	
Ignorieren	und	aufschieben	

sind	unprofessionell!	
Ma5hias	F.	Ramge	

Trainer	&	Coach	



  Erik Weihenmayer

Ein	Ziel	zu	haben	…	reicht	nicht!



Heilungsprozesse	als	Vorbild	für	Vertrieb



Worum	geht	es	eigentlich	bei	Finanzberatung?

Ziel?!




Leistungen	der	VersicherungswirtschaT

Existenz   Wertersatz   Vorsorge




Wie	funk7oniert	ein	Radar?



90+

Eskalation des Bösen

42

Eskala7on	des	Bösen….



FinanzierungsSchutzBrief©	

Niedrigzins 
Garantie

BauFi 
gibt’s an jeder  
Hausbankecke!

Finanzierung 
ohne EK

Turbo 
Entschulder

100%  
Schadenersatz

Pflegevers. 
Haus

Chancengleichheit 
Grundstücksrecht

Kapitaldienst  
immer gesichert



PowerKommunika7on!

....Wir haben für unsere Kunden den EinkommensSchutzBrief entwickelt.
Dieser SchutzBrief tritt für die Kosten ein, die man bei Krankheit oder
schlimmeren Ereignissen nicht mehr so leicht bezahlen kann, weil das
Einkommen geringer wird. Den ESB© gibt es für unsere BauFiKunden schon ab
xy,- € monatlich. Ich brauche 20 Minuten und wollte fragen wann sie Zeit für
mich haben?
(Bitte bringen sie unbedingt eine aktuelle Gehaltsmitteilung und die letzte
RentenInformation mit!!!)



Eine	in	sich	geschlossene	wirtschaTliche	Einheit	
bei	mehreren	Versicherern	mit	verschiedenen	

Bedingungswerken	zu	versichern,		
ist	unprofessionell		

und	wird	im	Schadensfall	zu	erheblichen	
Problemen	führen!	

Auch	die	Gesundheit	ist	eine	solche	Einheit	

Ma5hias	F.	Ramge	
Trainer	&	Coach			

Ein	menschlicher	Organismus	ist	nicht	teilbar!



Mal	was	zum	schmunzeln…

1



Erwerbsminderung	Teil	I



Erwerbsminderung	Teil	II



…kann	ihr	Einkommen	ersetzen



		Die	BIG	FIVE	der	LVs	und	Biometrie	

Nach dem jahrzehntelangen LV-Bashing lohnt es sich mal wieder genauer, 

detaillierter zu analysieren, wie genial dieses Produkt ist! Die „BIG FIVE“der Leben: 

Steuerprivilegiert in Beitrags- und Bezugsphase! 

Renditegarantie durch ZEZ! 

Minimale Kostenquote! 

EFGs sorgen für 50% Gewinne! 

Immun gegen Verrechnung mit Grundsicherung!

Niemand in Deutschland wird an Altersarmut sterben. 
Viele werden damit leben müßen! 

Matthias F. Ramge 
Master of cognitive neuroscience



Best	advice	aus	Stu5gart	vom	Nils	
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65                       75                        85                       95

Kapital
100.000,- €

Irreführung….



EFGs	bringen	sa5en	Gewinn

Auszahlungsplan
10 Jahre

Auszahlungsplan
20 Jahre

Auszahlungsplan
30 Jahre

65                       75                        85                       95

Kapital
100.000,- €834,- € mtl.

417,- € mtl.

288,- € mtl.

Leibrente  Leibrente  Leibrente  Leibrente  Leibrente  ........

Ab hier EFGs
ErlebensFallGewinne



Matthias F. Ramge

Existenz 

Abgrenzungs- 
Probleme 

Aktuelle 
TopBedingungen 

Aktuelles 
WertSummenVerh. 

Die QP ist der perfekte Partner für Privat- und Gewerbekunden 
Qualität und Erfahrung

Der	Faire	Hinweis



Matthias F. Ramge

Existenz 

Abgrenzungs- 
Probleme 

Aktuelle 
TopBedingungen 

Aktuelles 
WertSummenVerh. 

1.
 R

is
ik

o 
Er

ke
nn

un
g 2. Risiko Bew

ertung 

3. Risiko Bewältigung 

Der	Faire	Hinweis

Die QP ist der perfekte Partner für Privat- und Gewerbekunden 
Qualität und Erfahrung



Wie	bringt	man	BioRisk	und	Leben	rüber?

Wir haben für unsere WohngebäudeKunden (FinanzierungsKunden) den so
genannten FSB (FinanzierungsSchutzBrief) entwickelt. Egal was passiert, das Haus
bleibt ihnen immer erhalten. Wichtiger Bestandteil ist der TurboEntschulder. - man
ist also früher mit der Tilgung fertig. Ich brauche 20 Minuten, um das kurz zu
erklären. Wann haben sie Zeit?

...der zweite Grund: Und zwar verschickt die DeutscheRentenVersicherung
fleißig so genannte RentenInformationen an die Versicherten. In dem
Schreiben wird jeder Versicherte aufgefordert die PrüfHinweise abzuarbeiten
(um Nachteile zu vermeiden). So sollte zum Beispiel geprüft werden, wie viel
SozialVersicherung von der zu erwartenden Rente abgezogen werden muss.
Genau diesen PrüfHinweis „Sozialversicherung“ wollte ich kurz mit ihnen
durchgeben...

...und zwar haben sie ja ein InvestmentKonto bei mir gezeichnet.
Die Märkte reagieren seit unserem letzten Gespräch anders, der
Gesetzgeber hat die steuerlichen Rahmenbedingungen geändert
und es gibt eine so genannte VerlustVermeidungsStrategie. Ich
brauche 20 Minuten um die wichtigsten Details darzustellen (und
um Nachteile zu vermeiden). Wann haben sie Zeit für mich?



Klartext	ist	die	Sprache	der	Verkäufer

„Nur die Dummen kürzen Summen!“ 
Weber GBS Mathelehrer

2% Courtage ist ein starkes Wort!
Aber ist das Produkt in Ordnung?

EinmalAnlage-LV!

5 Jahre- 100% Auszahlung Garantiert!

Und Zinsen? ;-)))



Ma5hias	F.	Ramge

Finanzdienstleister	warten	auf	den		
genialen	Vertriebsmoment.	
Indem	sie	das	tun	-	
werden	sie	ihn	nie	erleben!

Kunden	kaufen	nur	bei	Siegern	-	auch	in	der	Krise!


