Produktkompass. Betriebliche Vorsorge Versicherungen.

Informationen

Service

Kontakt

Chancen mit dem
Betriebsrentenstarkungsgesetz (BRSG)

= Erhdhung des Férderrahmens von 4 % auf 8 %

= Bereits 2018 den Arbeitgeberzuschuss integrieren
= Vereinfachung der Dotierung bei Ausscheiden

= Entscheidend ist die Versorgungsordnung

Detailinformationen BRSG

betriebliche Krankenversicherung (bKV)

= Ohne Gesundheitsprifung / Wartezeiten
= Gunstige Beitrage durch 3 Altersstufen
= Listenmeldung in Firmen ab 5 Mitarbeitern

Login Maklerportal

Angebotsrechner
Passwort:
lhre Vermittlernummer

Lutz Hirschberger

Lutz.Hirschberger@wuerttembergische.de
Tel.: 0170 -8553 320

Fax: 03212 -1057 164
www.wuerttembergische-makler.de

betriebliche Altersvorsorge (bAV) —
Der Motor ist entscheidend

Dann aber richtig:

= Chancenorientiert mit Genius
= Einer der besten Wertsicherungsfonds
= Top Renditechancen
= Garantiegeber:
Wirttembergische Lebensversicherung AG

= Ertragsorientiert mit IndexClever
= Beitrag, Ertrag und Kapital sind sicher,
plus Index Chance
= Hohe Beteiligungsquote ohne CAP

= Sicherheitsorientiert mit KlassikClever
= Anlage im Sicherungsvermdgen.
Mehr Klassik geht nicht!

= Etwaige Zinserhdhungen werden bertcksichtigt.

Muster-
Firmenkundenportal

Makler Service Vorsorge
makler-vorsorge @wuerttembergische.de
Tel.: 0711 — 662 722227

Fax.: 0711 — 662 800008

Druckstuckubersicht

M wiirttembergische

Ihr Fels in der Brandung.

betriebliche Altersvorsorge (bAV) —
Arbeitskraftabsicherung

= SBU-Direktversicherung

= Existenzabsicherung nur zur Halfte bezahlen

= Kein Haftungsrisiko fiir AG (bolL2)

= Chance auf ,Geld-zurtick-Effekt* mit Fondsanlage
moglich

= Vereinfachte Gesundheitsfragen mdglich

= Sparzielabsicherung:
=  BU-Beitragsbefreiung mit 4 K.O.-Fragen
= Im Einzel- & Kollektivgeschaft
= Bis 8 % der BBG

Detailinformationen

betriebliche
Unfallversicherung
(bUV)

Makler-Newsletter.
Der Wirttembergischen.

» Jetzt anmelden
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https://www.wuerttembergische-makler.de/rmedia/media/maklerportal/dokumente_makler/bvv/bav_4/produkte_fuer_die_bav/sbu_direktversicherung/21257_SBU_DV_Produktprofil.pdf
https://www.wuerttembergische-makler.de/rmedia/media/maklerportal/dokumente_makler/leben/leben_allgemein/Vorsorgeprodukte_ohne_Gesundheitsfragen.pdf
https://www.wuerttembergische-makler.de/rmedia/media/maklerportal/dokumente_makler/bvv/bav_4/bav_allgemein/BRSG.pdf
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https://www.wuerttembergische-makler.de/rmedia/media/maklerportal/dokumente_makler/leben/genius_2/vergleich_wsf.pdf
https://www.wuerttembergische-makler.de/rmedia/media/maklerportal/dokumente_makler/leben/indexclever_3/21379_Flyer_IndexClever.pdf
https://www.wuerttembergische-makler.de/rmedia/media/maklerportal/dokumente_makler/leben/klassik_1/klassik_clever/21209_Flyer_KlassikClever.pdf
https://www.evorsorge.de/vermittlerportal/login.jsp?submitted=ja&loginname=musterfirmagmbh6&pswd=WnE55YJ
https://www.wuerttembergische-makler.de/rmedia/media/maklerportal/dokumente_makler/bvv/buv_1/wvmv0099_Prospekt_bUV.pdf
https://www.wuerttembergische-makler.de/rmedia/media/maklerportal/dokumente_makler/bvv/bvv_bkv/bKV_Wenige_Schritte_zum_richtigen_Antrag.pdf
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