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Produktsteckbrief Vertrieb:

Kfz-Tarif 04/2025

(Stand: 2025-03-10)




Sachdienliche Information für Versicherungsvertreiber
gemäß „POG-Verordnung"

(Produktsteckbrief Vertrieb Version 4.0 vom 15.07.2022)









	Produkt
	Tarifbezeichnung: Kfz-Tarif 04/2025

	Hersteller
	o L	o N	x V	x G	o R	o K

	Einführungstermin/ 
Verkaufsstart:
	Datum technische Einführung (DEAS): 19.03.2025 
Datum Tarifstand: 2025-04-01

	Kurzbeschreibung
	Stärkung der Wettbewerbssituation aufgrund Leistungsverbesserungen für Elektro-Fahrzeuge, Hybride und Campingfahrzeuge. 
Zudem Verbesserung der CR aufgrund Reduzierung von Nachlässen und Anpassung der Beiträge unter Beibehaltung einer guten Marktpositionierung.

	Produktdetails/Highlights (spartenspezifisch)
	· Reduzierung Nachlasshöhen zum Anbündelungsrabatt
· Dieser wird von bisher in der Spitze 20 auf max. 9 % begrenzt
· Kundenbonus von 30 auf 25 % reduziert
· Werkstattbindung “Kasko-Mobil” zählt nicht mehr zur Rabattobergrenze. Anstelle dessen wird künftig die Jahresfahrleistung berücksichtigt
· DEVK-Parkschadenschutz® entfällt im Komfort-Schutz
· Reifenwechsel-Scheck entfällt im Komfort- und Premium-Schutz (Reifenschutz bleibt bestehen)
· Einführung Premium-Schutz (Dreigliedrigkeit) für Campingfahrzeuge
· Optional Rabattschutz möglich
· Leistungen für Elektro-Pkw, E-Kraftrad und E-Campingfahrzeug werden im Komfort- und Premium-Schutz inkludiert (nicht per optionalem Zusatz-Baustein)
· Weitere Anpassungen und AKB-Klarstellungen


	Cross-Selling Potential 
	Mit dem „neuen“ Anbündelungsrabatt in der Pkw-Versicherung 
wird im Komfort- und Premium-Schutz der Abschluss oder das 
Bestehen weiterer Sparten in der Spitze mit bis zu 9 % Nachlass honoriert. Dies lohnt sich ab 2 weiteren Sparten zusätzlich zur Pkw-Versicherung. Dann gibt es künftig 3 % Anbündelungsrabatt.
Sehr hohes Anbündelungspotenzial ist vor allem bei online zur DEVK kommenden Pkw-Kunden, etwa über Check24, vorhanden. Mit den weiteren Anbündelungsnachlässen, etwa in VGV, VHV und ab April 2025 auch in PHV/THV, soll die Anbündelung der Kundenbeziehung bei Cross-Selling honoriert werden. (Nicht nur wie bisher aus Kfz heraus.)

	Konkurrierende/ 
ähnliche Produkte
	Keine




	IDD-Betrachtung 

	Zielmarkt
	Besitzer und Halter zulassungspflichtiger Fahrzeuge mit amtlichem Kennzeichen in Deutschland.

	negativer Zielmarkt 
	Für geleaste Pkw, sowie Pkw gewisser Hersteller (bspw. Tesla, Porsche sowie Importfahrzeuge) kann unsere Werkstattbindung nicht vereinbart werden. Eine Ausnahme gibt es hierbei für Pkw, die bei einem Händler geleast werden, der gleichzeitig auch DEVK- Partnerbetrieb ist.
Fahrern von finanzierten Pkw empfehlen wir, Kasko-Mobil (unsere Werkstattbindung) nicht zu vereinbaren. Es sei denn, ihr Händler bzw. die angeschlossene Werkstatt ist markengebundene DEVK-Partnerwerkstatt.
Folierungen an Fahrzeugen, die älter als 2 Jahre sind, sind nur anteilig und bei einem Alter größer 6 Jahren gar nicht abgesichert.
Fahrzeuge, die älter als 7 Jahre sind und zu Beginn lediglich mit einer Kfz-Haftpflichtversicherung abgesichert werden, kann max. innerhalb von 60 Tagen ab Erstbeantragung eine Kaskoversicherung eingeschlossen werden. Gleiches gilt für die Erweiterung von bisher Teilkasko auf dann Vollkasko.

	Wünsche/Bedürfnisse/ 
Merkmale der Kunden
	Die Wünsche und Bedürfnisse der Kunden sind vielfältig und umfangreich. Sie reichen von absolut günstig bis zu vollumfänglich abgesichert sein, um ein möglichst hohes Sicherheitsspektrum abgesichert zu wissen. Diesen Wünschen werden wir mit unserer 
3-dreiteiligen Produktlinie gerecht und führen bspw. den Premium-Schutz für Campingfahrzeuge ein und verbessern die Leistungen für E-Autos und Hybride.

Im Aktiv-Schutz verzichten wir auf postalischen Versand von Unterlagen und setzen stattdessen auf die Nutzung unseres digitalen Kundenportals meineDEVK.

	Risiken des Kunden 
	Die Kfz-Haftpflichtversicherung ist gesetzlich vorgeschrieben. Ohne sie kann kein Fahrzeug zugelassen werden.

Desweiteren werden Gefahren bei Kaskorisiken (bspw. Glasschäden, Feuer, Sturm/Hagel, Einbruch, Entwendung oder selbstverschuldeten Schäden am eigenen Fahrzeug) abgesichert.

Fahrzeugen, die unter Annahmerichtlinien (hohe Typklasse
oder hoher Fahrzeugwert) fallen, könnte das Angebot von Kaskoschutz bei der DEVK verwehrt werden.

	Mit dem Produkt verbundene Kosten
	Die Kosten sind Bestandteil der Kalkulation und werden somit in den Prämien für das Produkt berücksichtigt.

	Nachhaltigkeit
	Der Berücksichtigung des Aspektes Nachhaltigkeit tragen wir in der Kfz-Versicherung bspw. wie folgt Rechnung:
· Verbesserte Leistungen für Elektro-Fahrzeuge (Pkw, Kraftrad und Campingfahrzeug) im Komfort- und Premium-Schutz
· werblicher Fokus auf kostenlose Steinschlagreparatur (anstelle Austauschs) der Frontscheibe in allen 3 Produktlinien bei unseren Autoglaspartnern (Carglass, Junited Autoglas, Wintec und Nobleglass)
· Rabatt für das Vorhandensein und die Nutzung von BahnCard, JobTicket oder Deutschlandticket 
· Nachlass bei geringen Jahresfahrleistungen
Im Aktiv-Schutz Verzicht auf postalischen Versand von Unterlagen, stattdessen Nutzung unseres Digital-Portals meineDEVK.

	Vertriebsstrategie
	Der Kfz-Tarif ist für den Verkauf durch die Vertriebspartner konzipiert. Zudem können Verträge über Vergleichsportale oder auch über unseren Tarifrechner auf devk.de verkauft werden. Alle relevanten Informationen werden den Vertreibern rechtzeitig zur Verfügung gestellt.
Mit dem Produkt sollen alle Personen angesprochen werden, die sich innerhalb des Zielmarktes (s. 7.1) befinden. 
Die Möglichkeit zur Nutzung weiterer Anbündelungsnachlässe, etwa in VGV, VHV und ab April 2025 auch in PHV/THV, soll das Cross-Selling innerhalb der Kundenbeziehung unterstützen.

	komplex/nicht komplex 
(im Sinne von „kompliziert“)
	x  nicht komplexes Produkt
o komplexes Produkt mit besonderen Beratungsanforderungen:
_______________________________________________________________
___________________________________________________________

	Tarifinformationen für den Vertrieb 
	Zum Kfz-Tarif 04/2025 stehen ab Verkaufsstart 19.3.2025 folgende begleitende Verkaufsunterlagen aktualisiert zur Verfügung:
· Tarifset, 08504-400
· Tarifübersicht Pkw, 08504-401
· Kundenbroschüre, 08504
· Flyer Kfz-Versicherung 07030
· Flyer Premium-Schutz, 07500
· Flyer Kasko-Mobil, Werkstattbindung 07030-029
· Flyer Parkschadenschutz, 06105
· Flyer Wohnwagen, 07505
· Produktinfo KH und Kasko, 08504-300
· Produktinfo cross-selling, 08504-200
· Produktinfo Premium-Schutz, 08504-302
· Produktinfo Komfort-Schutz, 08504-303
· Produktinfo Aktiv-Schutz, 08504-304
· Produktinfo Reifenversicherung, 07050-002
· Kaufvertrag, 42005
Folgende Unterlagen werden noch aktualisiert:
· AKB, 42032 
· Tarifübersicht Nicht-Pkw, 08504-408
· Flyer Elektro-Pkw, 07030-003
· Flyer Wohnmobil, 07504
· Flyer Kraftrad, 07502
· Flyer Junge Leute, 07509 
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