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Altersvorsorgereformgesetz ETZ

Bewahrte Starke der Riester-Rente

Aus Sicht der WWK bleibt die Riester-Rente gerade fiir Bestandskunden ein bewahrtes und leistungsféahiges Instrument der Alters-
vorsorge. Seit ihrer Einflihrung im Jahr 2002 steht sie fiir Stabilitat, Verlasslichkeit und Planbarkeit.

Auch unter den derzeitigen Rahmenbedingungen bietet die Riester-Rente attraktive Renditechancen in Verbindung mit einem hohen
Maf3 an Sicherheit.

Mit WWK IntelliProtect® 2.0 setzt die WWK auf einen innovativen iCPPI-Wertsicherungsmechanismus, der Kapitalmarktchancen
systematisch nutzt und dabei auBerdem das eingezahlte Kapital absichert. Gerade dieser Aspekt spielt bei der Altersvorsorge fiir einen
sehr grof3en Teil der Kunden unverdndert eine besonders grofie Rolle.

Reform als Chance

Die anstehende Reform bewertet die WWK als klare Chance, ihre Starken gezielt im neuen Marktumfeld einzubringen. Entscheidend
sind dabei insbesondere die langjéhrig etablierte Kapitalanlagesystematik des iCPPI-Motors, die umfassende Erfahrung in der Adminis-
tration geforderter Vertrége sowie eingespielte Prozesse in der Zulagenverwaltung und Kommunikation mit der ZfA.

Die WWK verfligt liber eine ausgepragte regulatorische Kompetenz und praxiserprobte Prozessstrukturen. Dadurch entsteht ein hohes
Maf3 an Beratungs- und Prozesssicherheit fuir Vermittler und Kunden.

Ein wesentlicher Differenzierungsfaktor liegt dabei in der Verbindung aus Renditechancen und Sicherheit. Dank des iCPPI-Motors
lassen sich Chancen des Kapitalmarkts systematisch nutzen, wahrend das Kapital auch in turbulenten Phasen zuverldssig geschiitzt
wird. Dies hat sich im Bestand nachhaltig bewahrt.

Warum Rentenversicherungen mit und ohne Garantie unverzichtbar bleiben

Unabhéngig von der Reform bleiben aus Sicht der WWK die zentralen Argumente fiir Rentenversicherungen mit und ohne Garantie
bestehen:

m Bruttobeitragsgarantien (80 % und 100 %)
m Lebenslange Rentenleistungen
m Garantierte Rentenfaktoren

Diese Elemente sichern Planbarkeit und Stabilitat im Alter, insbesondere in volatilen Kapitalmarktphasen. Parallel dazu steigt mit der
neuen Forderwelt aber auch der Beratungsbedarf, da Kunden kiinftig starker zwischen unterschiedlichen Chancen- und Sicherheits-
profilen wahlen miissen.
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Positionierung und Ausblick

Die gesetzliche Rentenversicherung bildet weiterhin die Basis der Altersvorsorge. Fiir den Erhalt des Lebensstandards im Alter sind
jedoch ergdnzende, individuell passende Vorsorgelosungen unerlasslich.

Fur die Beratung bedeutet das: Ein ganzheitliches Vorsorgekonzept kann ohne geférderte Altersvorsorge nicht funktionieren. Vor
diesem Hintergrund richtet die WWK ihre Produktstrategie ab 2027 klar und zukunftsorientiert aus:

m Standarddepot als standardisierte Basislosung
m Fondsgebundene Premium-Tarife mit und ohne Garantien

Bereits jetzt arbeitet die WWK auflerdem intensiv an der Konzeption neuer kundenorientierter und leistungsstarker Férderprodukte.
Diese werden nicht nur auf die veréanderten Marktanforderungen ausgerichtet sein, sondern auch attraktive Rahmenbedingungen
fur Vermittler bieten.

Mit dieser strategischen Ausrichtung positioniert sich die WWK friihzeitig im neuen Marktumfeld und schafft die Grundlage fiir nach-
haltiges Wachstum, hohe Beratungsqualitat und langfristige Kundenzufriedenheit.

Vertriebsvergiitung

Der Gesetzgeber sieht fiir die neuen Férderprodukte vor, dass Abschlusskosten {iber die gesamte Laufzeit verteilt werden. Nichts-
destotrotz wird eine qualitativ hochwertige Beratung nach dem Verstandnis der WWK immer einen der wichtigsten Erfolgsfaktoren
darstellen - sowohl fiir den Kundennutzen als auch fiir die breite Akzeptanz der neuen geforderten Altersvorsorge.

Infolgedessen setzt die WWK alles daran, auch unter den verdnderten Rahmenbedingungen eine angemessene und leistungs-

orientierte Vergilitung der Beratungs- und Betreuungsleistung sicherzustellen. Ziel bleibt es, weiterhin attraktive Rahmenbe-
dingungen fiir Vertriebspartner zu schaffen und eine nachhaltige, kundenorientierte Beratung zu gewahrleisten.

Digitale Informationsangebote fiir Vermittler und Kunden

Die WWK bietet zur Altersvorsorgereform separate Informationsseiten fiir Vermittler und Kunden an. Dort finden Sie aktuelle Infor-
mationen zur neuen Férderwelt ab 2027, einen Newsletter-Service sowie einen Fordervergleichsrechner.

Die Informationsseiten erreichen Sie iiber die folgenden QR-Codes:

Die Website fiir Die Website fiir i
Vertriebspartner Kunden E lzﬂnm"
finden Sie hier: finden Sie hier: -'.:1WWKEI'i

LINK

e

WWK Lebensversicherung a. G.
Marsstrae 37, 80335 Miinchen
info@wwk.de, wwk.de

Eine starke Gemeinschaft



https://vertrieb.wwk.de/avd/index.html
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