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Marktpotenzial

' )
\, Wir machen Gutes noch besser. <
' \ 4

~ | So begeistern wir unsere Kunden o

J Warum sich ZahnPRIVAT Fiir Sie lohnt

Auf diese Unterstiitzung konnen Sie sich

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT VERSICHERUNGS
KAMMER  makLER
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Hohes Marktpotenzial
in einem dynamischen
Marktumfeld

* Nach wie vor ist die Zahnzusatzversicherung
das volumenstarkste Zusatzprodukt.

« Es gibt in Deutschland fiir Zahnzusatztarife
ein Marktpotential von ca. 1,0 bis 1,5 Mio.
Neuvertragen p.a.’

TInterne Ableitung aus Angaben PKV Verband

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Private Zahnzusatztarife stark nachgefragt

Versicherte in Millionen
18,44
@ Mio.

15,67
Mio.

2017 2018 2019 2020 2021 2022

Quelle: PKV-Verband, 2023
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Warum machen wir etwas
Gutes noch besser?

e Die Kundenwinsche und die zahnmedizinischen

Moglichkeiten andern sich zunehmend. der 18- bis 40-jahrigen Deutschen haben eine
Zahnzusatzversicherung. Der Trend: steigend.

« Die Transparenz in Anbieter-Vergleichen, passgenaue
Tarifinhalte und vor allem auch 100%-Leistungen sowie
Absicherungen im kosmetischen Bereich spielen eine
immer grof3ere Rolle.

« Andere Versicherer haben ihre Leistungen in der jiingsten
Vergangenheit angepasst. Mit der Tarifentwicklung
erhalten wir unsere Markt- und Wettbewerbsfahigkeit.

 Im Bereich der Krankenzusatzversicherung ist und bleibt
die Zahnzusatzversicherung der Top-Seller und bietet ein
hohes Potenzial.

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT \léiﬁxlnc&ERUNGS
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Quelle: Studie des Meinungsforschungsinstituts forsa, Mai 2023




Hohere Erstattungssadtze —
insbesondere von 100-Prozent-Tarifen

Prophylaxe-Leistungen werden vermehrt in
die Tarife integriert — insbesondere im Bereich
der professionellen Zahnreinigung

Marktanforderungen
& Trends

Bleaching als nachgefragte Zusatzleistung

Erhohte Erstattungsgrenzen in der
Kieferorthopadie (KFO)

ORORONO

Um diese Trends weiter zu unterstiitzen und uns ganz vorne im
Marktumfeld zu platzieren, bieten wir neue Zahn-Tarife an.

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT VERSICHERUNGS
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Wir machen
Gutes noch bes




Durch gezielte MaRnahmen stellen wir die ZahnPRIVAT-
Tariflinie im bekannten Dreiklang auf ein Top-Marktniveau

Die bisherigen ZahnPRIVAT-Tarife werden fiir das Neugeschaft geschlossen.

ZahnPRIVAT Kompakt ZahnPRIVAT Optimal ZahnPRIVAT Premium
(50 %) (70 %) (90 %)
» Keine Nachfrage NEU
. \Il(Vird e'i\lng:sfteﬁt v v
TT— e e ZahnPRIVAT 75 ZahnPRIVAT 90 ZahnPRIVAT 100
geschlossen. (75 %) (90 % (1 0]0) %)
— Basisschutz fur Spitzenleistungen Der 100-Prozent-

A ———— Preisbewusste zum Bestpreis Sorglos-Tarif

@ Bisheriger Tarifdreiklang bleibt erhalten

@ Ehemaliger Einstiegstarif ZahnPRIVAT Kompakt wird aufgrund fehlender Kundennachfrage geschlossen und nicht ersetzt

@ Neuer Einstiegstarif ZahnPRIVAT 75 erzielt mindestens gute Ratingergebnisse und Gberzeugt durch sehr gute Preise im transparenten
Vergleichermarkt

© Erginzt wird die Zahntariflinie durch den neuen 100% Tarif ZahnPRIVAT 100, der keine Kundenwiinsche offen lasst

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT VERSICHERUNGS
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Fur jeden Bedarf
den passenden
Tarif.

Unsere
ZahnPRIVAT-
Tarife im
Uberblick

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Zahnbehandlung
inkl. Parodontose-/Wurzelbehandlung

Hochwertiger Zahnersatz
Angst- und Schmerzausschaltung

Zahnprophylaxe
inkl. professioneller Zahnreinigung

Zahnaufhellung (Bleaching)

Kieferorthopddie Fiir Erwachsene
wenn die GKV leistet oder aufgrund eines Unfalls

Kieferorthopadie fiir Kinder und Jugendliche

Erstattungin den ersten
Versicherungsjahren
(ZahnstafFel)

Basisschutz
fir Preis-
bewusste

ZahnPRIVAT 75

75 %

75 %
75 %

75 %
bis zu 100 €
pro Jahr

75 %
bis zu 5.000 €

75 %
J.max. 1.000 €

1.K
e 1.-2.KJ. max. 2.000 €
1.-3.

KJ. max. 3.000 €

Spitzen-
leistungen
zum
Bestpreis

ZahnPRIVAT 90

90 %

90 %
90 %

90 %

90 %
bis zu 180 € in
zwei Jahren

90 %
bis zu 5.000 €

90 %
bis zu 5.000 €

90 %
J. max. 1.000 €

1.K
¢ 1.-2.KJ. max. 3.000 €
1.-3.

KJ. max. 6.000 €

o e
o
1.

Die angegebenen Erstattungssdtze beziehen sich auf den Rechnungsbetrag, Zuzahlungen der Krankenkasse sind enthalten.

Tarifauszlige; Grundlage fiir den Versicherungsschutz sind die Allgemeinen Versicherungsbedingungen und die Tarife.

ZahnPRIVAT 100

100 %

100 %
100 %

100 %

100 %
bis zu 200 € in
zwei Jahren

100 %
bis zu 5.000 €

100 %
bis zu 5.000 €

100 %

KJ. max. 1.000 €
-2.KJ. max. 3.000 €
-3. KJ. max. 6.000 €
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Der Basisschutz fiir Preisbewusste
ZahnPRIVAT 75

Verbesserungen im Vergleich zu ZahnPRIVAT Optimal
« Verkirzung der Zahnstaffel von 4 auf 3 Jahre

Erhohter Erstattungssatz Zahnbehandlung, Zahnersatz
und schmerzstillende Malsnahmen von 70 % auf 75 %

Verbesserte Prophylaxe-Leistungen

Neu: Kieferorthopadie (KFO) fiir Erwachsene,
— wenn GKV aufgrund einer Krankheit leistet
— oder aufgrund Unfall

— 75 % der erstattungsfahigen Kosten abztiglich der von der GKV tatsachlich
erbrachten Leistung — bis insgesamt 5.000 Euro fiir die gesamte Tariflaufzeit
(keine Leistung fir Kinder und Jugendliche)

Innovationsgarantie in Tarifbedingungen

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT VERSICHERUNGS
KAMMER  maKLER
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Spitzenleistungen zum Bestpreis
ZahnPRIVAT 90

Verbesserungen im Vergleich zu ZahnPRIVAT Premium
« Verkirzung der Zahnstaffel von 4 auf 3 Jahre

Unbegrenzte Leistung fiir zahnmedizinische Prophylaxe (90 %) = top am Markt
Neu: Bleaching-Leistungen

— 90 % der erstattungsfahigen Kosten bis insgesamt 180 Euro innerhalb von
zwei Kalenderjahren.

Erhohung Erstattungsbetrag fir KFO von 3.600 Euro auf 5.000 Euro

— 90 % der erstattungsfahigen Kosten abztiglich der von der GKV tatsachlich
erbrachten Leistung — bis insgesamt 5.000 Euro Fir die gesamte Tariflaufzeit

Innovationsgarantie in Tarifbedingungen

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Der 100-Prozent-Sorglos-Tarif
ZahnPRIVAT 100

Neuer 100-Prozent-Tarif

* 100 % Erstattungssatz Zahnbehandlung, Zahnersatz und schmerzstillende
MalRnahmen

Unbegrenzte Prophylaxe-Leistungen = top am Markt

Bleaching-Leistungen

— 100 % der erstattungsfahigen Kosten bis insgesamt 200 Euro innerhalb von
zwei Kalenderjahren

Erstattung fiir KFO bis zu 5.000 Euro und damit top am Markt

— 100 % der erstattungsfahigen Kosten abziiglich der von der GKV tatsachlich
erbrachten Leistung bis insgesamt 5.000 Euro fir die gesamte Tariflaufzeit

Innovationsgarantie in Tarifbedingungen

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Unsere Tarif-Highlights

@ Zahnbehandlung und Zahnersatz mit
100 %, 90 % oder 75 % Leistung

@ Mit drei Jahren die kiirzeste Zahnstaffel am Markt

Zusatzliche Bestleistungen in den
TOP-Tarifen ZahnPRIVAT 90 und ZahnPRIVAT 100:

@ Hochste Leistung bei Kieferorthopadie fir Kinder

EW Unbegrenzte Erstattung bei der
Professionellen Zahnreinigung

m NEU: Bleaching-Leistungen

g Hervorragende Positionierung bei Ratings

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
14  © Versicherungskammer Maklermanagement
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Durch die neuen Zahntarife erreichen wir Bestnoten in der
Produktbewertung im Premiumsegment

Voraussichtliche Bewertung Franke und Bornberg, Stand 13.3.2024

ZahnPRIVAT 75 ZahnPRIVAT 90 ZahnPRIVAT 100
(75 %) (90 %) (100 %)

FF+ (1,6) Zahnbehandlung FFF (0,6) zahnbehandlung FFF+ (0,5) Zahnbehandlung
FF+ (1,6) Zahnersatz FFF+ (0,5)Zahnersatz . FFF+ (0,5) Zahnersatz
|
[

Gut zu wissen:

Auch in den Ubrigen Ratings (insbesondere Levelnine und Waizmann) erwarten wir Bestnoten.

VERSICHERUNGS

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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ZahnPRIVAT

mit neuer,
marktublicher
Erstattungslogik

Eckpunkte Rechenbeispiel

« Gesamtrechnung Zahnersatz:
3.000 Euro

 Tarif-Erstattungssatz
ZahnPRIVAT 90 - 90 Prozent

» GKV-Leistung: 500 Euro

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
17  © Versicherungskammer Maklermanagement




@ Implantat

Implantate sind kiinstliche Zahnwurzeln und ersetzen
neben der Zahnkrone auch die Wurzel. Sie haben sich
inzwischen bei zahlreichen Formen von Zahnverlust
bewahrt. Implantate ermoglichen vor allem dann eine
optimale Wiederherstellung von Funktion und Asthetik,
wenn die Versorgung frihzeitig genug erfolgt.

Eine Definition des KZBV, 04.08.2023.

Leistungsbeispiel Implantat
ZahnPRIVAT 100

100 % Kostendeckung mit ZahnPRIVAT 100
Exemplarisches Kostenbeispiel.

Erstattung
ZahnPRIVAT 100
3.200 Euro
Rechnungsbetrag:
3.700 Euro Eigenanteil
0 Euro
Leistung der
gesetzlichen
Krankenkasse
500 Euro
Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT VERSICHERUNGS
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@ Brackets (Zahnspange)

Ein Bracket ist ein Befestigungselement, das der Zahnarzt oder
auch der Kieferorthopade nutzt, um bestimmte Apparaturen an
den Z3hnen anzubringen. Brackets werden vermehrt bei
Zahnkorrekturen eingesetzt, bzw. aufgesetzt, denn die kleinen
Halterungen finden ihren Platz in der Regel direkt auf den
Z3hnen. Brackets halten nicht nur Apparaturen zur Zahnkorrektur,
wie zum Beispiel eine Zahnspange oder einen Retainer. Sie
konnen direkt auf die Zahnkorrektur einwirken, indem sie Spange
oder Retainer in die gewiinschte Richtung spannen.

Eine Definition von zpk-herne.de, 15.08.2023.

Leistungsbeispiel Brackets

ZahnPRIVAT 90

90 % Kostendeckung mit ZahnPRIVAT 90
Exemplarisches Kostenbeispiel.

Erstattung
ZahnPRIVAT 90
4,550 Euro

Rechnungsbetrag:

6.500 Euro

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Eigenanteil
650 Euro

Leistung der
gesetzlichen
Krankenkasse
1.300 Euro

VERSICHERUNGS
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@ Zahnkrone

Eine Zahnkrone ist ein Zahnersatz, bei dem eine
kiinstliche Krone wie eine Kappe iber den defekten Zahn
gesetzt wird. Sie kommt zum Einsatz, wenn der Zahn so
zerstort ist, dass er nicht mehr durch eine Zahnfillung zu
retten ist. Zahnkronen bestehen zum Beispiel aus Metall,
Keramik oder Kunststoff.

Eine Definition von netdoktor.de, 11.08.2023.

Leistungsbeispiel Zahnkrone

ZahnPRIVAT 75

75 % Kostendeckung mit ZahnPRIVAT 75
Exemplarisches Kostenbeispiel.

Erstattung
ZahnPRIVAT 75
803 Euro

Rechnungsbetrag:

1.388 Euro

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Eigenanteil
347 Euro

Leistung der
gesetzlichen
Krankenkasse
238 Euro
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[ ] [ J [ J
Tarifbedingungen allgemeine Hinweise
@ fir Zahnersatz und Zahnbehandlung Ta rl bed I n g u n g e n a llg e m el n e
[ J [ ] [ X ]
. . . . Hinweise fiir Zahnersatz und
Bitte beachten Sie: Grundlage des Versicherungsvertrages ist
der Tarif mit den Vertragsbedingungen, dort finden Sie die Za h n be ha n d lu n g

vollstandigen Informationen.

Eckpunkte:

Erstattet werden abhdngig vom gewahlten Tarif 100/90/75 % der
Kosten. Davon abgezogen wird die von der gesetzlichen
Krankenkassen (GKV) tatsachlich auf die Behandlung erbrachte
Leistung. Erbringt die GKV keine Leistung, wird der erstattungsfdhige

Betrag mit dem entsprechenden versicherten Prozentsatz erstattet.
Beachten Sie die Erstattungsbegrenzungen

in den ersten drei Jahren. Versichert sind beispielsweise:
ZahnPRIVAT 100/90: « Implantate sowie eventuell notwendige Malinahmen zum
* maximale Erstattung im ersten Jahr 1.000 Euro, Knochenaufbal‘.‘l .
« inden ersten beiden Jahren insgesamt 3.000 Euro, * Kronen und Briicken mit Verblendungen
* inden ersten drei Jahren zusammen 6.000 Euro. * Veneers
« Funktionsanalytik
ZahnPRIVAT 75: » Reparaturen von Zahnersatz
» maximale Erstattung im ersten Jahr 1.000 Euro, « Uvm.

« inden ersten beiden Jahren insgesamt 2.000 Euro,
* inden ersten drei Jahren zusammen 3.000 Euro.

Zahnarztliches Honorar wird bis zu den Hochstsatzen der
Die Begrenzungen entfallen bei Unfillen. Geblihrenordnung fiir Zahnarzte erstattet.

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT VERSICHERUNGS
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Tarifbedingungen allgemeine Hinweise Fiir
Kieferorthopadie fiir Kinder und Jugendliche

Bitte beachten Sie: Grundlage des Versicherungsvertrages ist
der Tarif mit den Vertragsbedingungen, dort finden Sie die
vollstandigen Informationen

Beachten Sie die Erstattungsbegrenzungen fiir Kieferorthopadie.

ZahnPRIVAT 100/90:
maximale Erstattung im ersten Jahr 1.000 Euro,
in den ersten beiden Jahren 3.000 Euro,
in den ersten drei Jahren sowie wahrend der gesamten
Tariflaufzeit zusammen 5.000 Euro

Die Begrenzungen in den ersten 3 Jahren entfallen bei Unfallen.

Tarifbedingungen allgemeine
Hinweise fur Kieferorthopadie
fFur Kinder und Jugendliche

Eine Erstattung fir kieferorthopadische Malinahmen fir Kinder und
Jugendliche vor Vollendung des 19. Lebensjahres erfolgt
ausschlieBlich aus den Tarifen ZahnPRIVAT 100 und ZahnPRIVAT 90.

Erstattet werden abhangig vom gewahlten Tarif 100/90 % der Kosten
abziiglich der von der GKV erbrachten Leistung bzw. der Kosten,
sofern die GKV keine Leistung erbringt (bei Tarifwechsel werden
Leistungen aus vorhergehenden Tarifen angerechnet).

Versicherungsschutz besteht, unabhdngig von der vorliegenden
kieferorthopadischen Indikationsgruppe (KIG), sofern die Behandlung
vor Vollendung des 19. Lebensjahres begonnen wird, fiir:

« medizinisch notwendige MalRnahmen sowie fiir dariiber
hinausgehende Mehrleistungen (z.B. besondere Brackets und /
oder Bogen, Lingualtechnik usw.).

« vorbereitende diagnostische und therapeutische Leistungen (z. B.
Bracketumfeldversiegelung und Strahlendiagnostik wie Rontgen
oder Dentale Volumentomografie).

« den Heil- und Kostenplan.

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT VERSICHERUNGS
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Beitriage der neuen Tarife im Uberblick

Basisschutz fiir Preisbewusste

G ZahnPRIVAT 75
0-19 0,99 Euro
20-29 8,00 Euro
30-39 11,70 Euro
40-49 16,91 Euro
50-59 25,23 Euro

60+ 35,37 Euro

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Spitzenleistungen
zum Bestpreis
ZahnPRIVAT 90

17,16 Euro
16,94 Euro
22,77 Euro
34,46 Euro
45,89 Euro
66,91 Euro

Der 100-Prozent-Sorglos-Tarif
ZahnPRIVAT 100

20,73 Euro
21,55 Euro
30,05 Euro
45,69 Euro
59,31 Euro
84,14 Euro

VERSICHERUNGS
KAMMER  maKLER

MANAGEMENT



Beitriage der neuen Tarife im Uberblick

Alter

0-19

20-29

30-39

40-49

50-59

60+

Basisschutz fiir Preisbew
ZahnPRIVAT 75

0,99 Euro
8,00 Euro
11,70 Euro
16,91 Euro

Fehlende,
nicht
ersetzte
Zahne*

1

2

3

ab 4

Risikozuschlagstabelle

100

Euro
10,90
21,80
32,70

ZahnPRIVAT
90

Euro
9,00
18,00
27,00
keine Aufnahme maoglich

75

Euro

6,10
12,20
18,30

-Prozent-Sorglos-Tarif

.ahnPRIVAT 100

20,73 Euro
21,55 Euro
30,05 Euro
45,69 Euro

25,23 Euro
35,37 Euro

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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45,89 Euro
66,91 Euro

59,31 Euro
84,14 Euro

VERSICHERUNGS
KAMMER  makLER

MANAGEMENT



Durch eine leicht angepasste Risikoselektion an den Markt
konnen wettbewerbsfahige Preise angeboten werden

01
02

03
04

Fehlen lhnen Z3hne, die noch nicht ersetzt sind?

Nicht anzugeben sind: Milch- und Weisheitszéhne
sowie vollstandiger Liickenschluss.

Wird aktuell eine Zahnersatz- oder
Zahnbehandlung durchgefiihrt bzw. wurde
diese in den letzten zwei Jahren empfohlen?

Wurde in den letzten zwei Jahren eine
Parodontose bzw. Parodontis zahnarztlich
festgestellt?

Werden aktuell kieferorthopadische Behandlung

durchgefiihrt oder sind solche notwendig,
angeraten oder beabsichtigt?

Hauptunterschied zur aktuellen Risikopriifung:

Fehlende Zahne mit angeratenen oder laufenden MaRBnahmen kénnen nicht mehr gegen Risikozuschlag

versichert werden.

Beantwortung bei Kindern erst
ab Eintrittsalter 15 Jahre

ZahnersatzmaRnahmen sind Anfertigungen oder
Erneuerung von Kronen, Briicken, Prothesen,
Implantaten, In- und Onlays

Zahnbehandlung sind Wurzelbehandlung einschlief3lich
Wurzelspitzenresektion, Entfernung eines Zahnes,
Zahnfillungen, Anbringen von Veneers, Aufbissbehelfe
und Schienen

Beantwortung nur bis
einschlieflich Eintrittsalter 19 Jahre

Bis zu drei fehlende Zahne mit
Risikozuschlag (RZ) versicherbar.
Ab vier fehlender Zdhne

kein Abschluss moglich.

Wenn ja: Ablehnung

Wenn ja: Leistungsausschluss
fGr Parodontosebehandlungen

Wenn ja: Leistungsausschluss
fir Kieferorthopadie

VERSICHERUNGS
KAMMER makLER
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l
So begeistern:
wir unsere




22 Prozent

der 20- bis 30-Jahrigen in Deutschland
haben eine Zahnzusatzversicherung abgeschlossen.
Das entspricht rund 4,5 Millionen junge Menschen.’

Bereits 1,2 Millionen
Menschen in Deutschland

vertrauen uns bei ihrer Zahnzusatzversicherung.?

Bis zu 6.000 Euro

in den ersten 3 Kalenderjahren.

1 Studie des Marktforschungsinstituts Forsa, Mai 2023.
2 Interne Bestandsauswertung

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Fir dein schonstes Selfie-Lacheln

Zielgruppe: Junge Leute zwischen 18 und 30 Jahren

Nutzen:

».Damit Dein Lacheln strahlend und gesund bleibt, bezahlt ZahnPRIVAT 100

Ihre Ansprache

Wie wichtig ist es
Dir, Dein attraktives
und gesundes

Lacheln zu erhalten?
Und weilRt du wie
das geht?”

professionelle Zahnreinigung sofort nach Abschluss — wann du willst, so

oft Du willst.”

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Kundenbedarf

»Mir ist es wichtig,
dass ich etwas
abschliel3e, dass ich
mir leisten kann und
dass ich auch wirklich
brauche.”

VERSICHERUNGS
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40 Prozent

der Acht- und Neunjdhrigenin
Deutschland bendtigen eine Zahnspange.’

1,4 Millionen Euro

zahlen wir jeden Monat unseren Kundinnen
und Kunden fir Kieferorthopadie aus.?

160.000 Kinder

ldcheln mit den von uns bezahlten Zahnspangen.?

1Studie des Institutes der Deutschen Zahnarzte,

der Kassenzahnarztlichen Bundesvereinigung,

der Bundeszahnarztekammer und der Deutschen Gesellschaft
fur Kieferorthopddie, 2021

2 Interne Bestandsauswertung

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Nur das Beste fiir gesunde Zahne

Zielgruppe: Familien zwischen 31 und 45 Jahren

Kundenbedarf

Ihre Ansprache

,Als Eltern wiinschen
wir uns gesunde
Zahne und die beste

.Kieferorthopdadie bei
Kindern kann mehrere
Tausend Euro kosten. Warten
Sie nicht bis Ihr Zahnarzt Sie
zum Kieferorthopaden
schickt und sorgen Sie jetzt
vor bevor es zu spat ist.”

Behandlung fir
unser Kind."”

Nutzen: ,\b .

~ ORUN
».Gehen Sie beruhigt zum Kieferorthopaden. Entscheiden Sie sich fir die N\ R
beste Behandlung fir Ihr Kind. Mit bis zu 5.000 Euro erhalten Sie von uns
die mit hochste Erstattung am Markt."

VERSICHERUNGS
KAMMER  makLER

MANAGEMENT
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Warum sich
ahnPRIVAT
ur Sie lohnt.

-

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
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Gute Griinde Fir einen einfachen Verkauf

Tarifleistungen sind umfassend und grundsatzlich aus den bisherigen Tarifen bekannt.

ZahnPRIVAT
bleibt einfach.

Top-down-Ansatz um jeden Bedarf und Geldbeutel zu bedienen, sowie die Dreistufigkeit
in den Tarifen bleibt bestehen.

Q : Umstellungsgarantie in den neuen Tarif ZahnPRIVAT 75, 90 oder 100.

Die Tarifentwicklung ist eine marktfdhige und zeitgemalRe Anpassung der zu
modernen und zeitgemaRen Leistungen im Bereich Zahnersatz und Zahnbehandlung.

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT VERSICHERUNGS
39  © Versicherungskammer Maklermanagement RRIIHER MANAGEMENT



triebsprasentation ZahnPRIVAT
© Versicherungskammer Maklerman g




Umstellungsgarantie ohne erneute Gesundheitsprifung

Bei Abschluss der Tarife ZahnPRIVAT Optimal und
ZahnPRIVAT Premium ohne Risikozuschlage und einem
Versicherungsbeginn ab 01.02.2024 besteht die
Maoglichkeit, in einen neu eingefiihrten Zahnzusatztarif zu
wechseln.

Folgende Umstellungen sind moglich:

« Vom Tarif ZahnPRIVAT Optimal kann in den Tarif
ZahnPRIVAT 75 gewechselt werden

Vom Tarif ZahnPRIVAT Premium kann in die Tarife
ZahnPRIVAT 90 oder ZahnPRIVAT 100 gewechselt
werden.

Auf eine erneute Gesundheitspriifung wird verzichtet.
Vereinbarte Leistungsausschliisse werden an den neuen Tarif
angepasst.

Die Umstellung muss bis zum 31.12.2024 beantragt sein.
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Digitale Verkaufsunterlage

Der neue Produktkompass ...

v' ist digital, interaktiv und bedurfnis-
orientiert.

v ersetzt zukinftig die Ansprachehilfe, den
Linienflyer und das Produktblatt.

e e e Mo e e
e o et e g oo

v kann sowohl auf dem Tablet wie auch am
grofden Bildschirm im Beratungsgesprach
eingesetzt werden.
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Motivationsfilm fur Rollout-Veranstaltungen

Der Motivationsfilm ...

v' emotionalisiert und zeigt die Highlights
des Tarifs.

v kann sowohl fFir Multiplikatoren-
Veranstaltungen und Schulungen als
auch fir Vertriebsmedien (per QR-Code)

eingesetzt werden.

Vertriebsprasentation ZahnPRIVAT
47  © Versicherungskammer Maklermanagement

VERSICHERUNGS

KAMMER

MMMMMM
MMMMMMMMMM



Video-Snippets zur Vorbereitung auf das
Beratungsgesprach

Der Vertriebspartnerfilm ...

v’ setzt praxistaugliche Impulse
fir die Kundenansprache
passend zum neuen Zahntarif.

v" ist ein Kurzfilm mit Beispielen fir
die Kundenansprache als Teil der
Verkaufsliteratur.

v dient der Gesprachsvorbereitung
fir Beratungsgesprache.
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Erklarfilm Fir Kunden

Der Erklarfilm ...

v' ist ein bewahrtes Asset um die
wichtigsten Tarifdetails schlank zu
vermitteln.

v wird zentral auf der Website eingesetzt und
Uber YouTube veroffentlicht.

Mit uns mussen Sie
nicht entscheiden.

DafFiir gibt es

v' wird Ihnen fiir Online- und POS-MalRnahmen ZahRERIVATALS

bereitgestellt.
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Online-Kampagne fir Junge Leute

Die moderne Onlinekampagne ... | .

v' richtet sich an die junge Zielgruppe
(Generation Z) iber SoMe, SEA sowie Display
Ads.

v" hat das Motto: ,,Uber Missgeschicke kannst
du lachen, denn mit ZahnPRIVAT bist du
bestens abgesichert”.

v wird durch SoMe-Vorlagen fiir unsere
Vertriebspartner - fir ihre eigenen Kanale -
erganzt.
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Bereits 1,2 Millionen Menschen in
Deutschland

vertrauen uns bei ihrer Zahnzusatzversicherung.’

Uber 160.000 Kinder

lacheln bereits mit den von uns
bezahlten Zahnspangen.

"Interne Bestandsauswertung
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